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MICROSOFT WINDOWS 

A második X 

A Windows elvitathatatlan érde 
meket szerzett az új technológiai- 
felhasználói kultúra formálásában 
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Lapzárta után 

Visual Studio 2005: a béta-élmény 
já a fejlosztőcsogurtak muznkszítv. 

az Express váluazatkasz perbe 2 

— üzlerágának európai, közel-kele- kezdő, az alkakuznként vag bet 

baból $ejkosztők nevere 


sza pathatnak hozzá. 
A Yakan közdtréven cz 


kesztett SOL Server 2005 
leszót év után a Macro- 
salt adatbázn-kiszülgáló- 
A látogatás aprapáját Finak ehő verümérsezzese 
az adna, hogy a Mic- A második hérák meg 
rosoft április végén lú- jelenését a Viszzal Stade: 
bocsátotta ősszel meg- 2005 Beta Fxpcriencz 
jelenő Visual Srudio program kren, amely 
2005 fejlesztőkörnye- nek keretéhen a fejlesztők 
tséta-szoítvereket és kap 
salódó oktató anyagokat 
Aapnak illetve a végte- 
mosvernők megekeresér 
A Net keretrendszer új, 2.0-s folyamatosan további mformáci 


verziójára épülő Visual Studio 
2005-ben megjelenő újítások- 
ra utal, arra, hogy a fejleszrő- 
környezet négy válrozatban 
lesz elérhető: a Professional és 
2 Standard kiadás mellett a Team 


lyen a részvétel ingyezen 
A Simon Brownnal készített im- 
terjúnkat 25. deti számzonéhan ké 
zöljük F2E 


System fejlett támogatást ad majd 
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Konferencia és termékbemutató 
2005. június 15. 
Corner Rendezvényközpont 


Az egyre összetettebb cégen belüli adminiszt- 
ráció kezelése elengedhetetlenné tette a köny: 
nyen implementálható és költséghatékony 
Informatikai rendszerek alkalmazását. A kon- 
ferencia célja a ma elérhető ügyviteli, vállatat- 
irányítási rendszerek bemutatása és megoldási 
Javaslatok felkínálása új rendszer bevezetésé- 
hez vagy a meglévő modemízálásához, 


RTNERI AJÁNLAT 


A Computerworid újra lehetővé teszi a cégek 
számára, hogy partnerként kapcsolódjanak a 
konferenciához, előadást tartsanak vagy termé- 
keiket bemutassák a térna iránt érdeklődő szak- 
"mal közönségnek. A Computerworid — Számi- 
tástechnika a rendezvényt követően részietes 
összefoglalót közöl az eseményről. 


JELENTKEZZEN! 


Regisztráljon a konferenciára online: 
konferencia computerworid.hu 


A konferencia ideje alatt egész napos szak- 
mai konzultációra van lehetőség előadóinkkal. 


LEGYEN A PARTNERÜNK! 
Kovács Illés Bence 


konferenciaGgida.hu 
Tel.:577-4300, Fax: 577-4373 
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Fejlődésben a logisztika TÖZSDERÍREK 


Erőteljesen fejlődik a magyarországi 
logisztikai piac, de ez a fejlődés nem 
egyenletesen oszlik el az ország tér- 
ségei között. 

Elsősorban a közép-magyarorszá- 
gi régió húzott hasznot a logiszti- 

ővüléséből — hangzott el 

a CEBC által május 26-án tartott 


Logisztikai Konferencián. A részt- 
vevők szerint a logisztikai közpon- 
tokat nem elég csak a főváros és 
környékén kialakítani, erre a határ 
menti térségekben is szükség van. 

A kormányzati támogatás többek 
között a GVOP - 1.2.2 pályázatban 
mutatkozik meg. Erre a hazai kis- 
és középvállalatok közül több mint 
170-en nyújtottak be pályázatot, s 
közülük 19 nyert rámogatást. A ki- 
fizetett pénzösszeggel, 1,6 milliárd 
forinttal összesen hatmilliárd forint 
értékű beruházás megvalósítását se- 
gítették. A Gazdasági és Közleke- 
dési Minisztérium (GKM) k. 
lői elmondták, ez az egyetlen ablak, 
amelyen keresztül a logisztikai vál- 
lalkozások állami támogatáshoz jut- 
harnak 


A konferencia résztvevői szerint 

túl magas az a 10 millió eurós határ, 
amelyet a kormányzat a kiemelt be. 
fektetők számára meghatározott: az 
a cég számíthat VIP-ügyféli státus- 


ra, amely két esztendő alart legalább / fsarazassákapztgemholságenő 
10 millió eurós összeget költ szemé- JGÁÉN Télekonő Vö terült; 
lyi kiadásokra, vagyis bér: és okratási sezpszj jávor jezzrszezne 
célokra. Ez a költségszínt körülbelül 98 ira ösze sedgtzézeá 
250 munkavállalót jelent. A felszóla- SEEgPE SSE Mát piptlek 
lók szerint hiba, hogy ebbe a határ: és 8 
összegbe nem számíthatók bele az ez edemuza 
infrastrukrurális kiadások, pedig egy" özecsztán eestető ul, tesér 
logisztikai központ felépítésekor és ész szsss saresztsz ked sagagl AR 
működtetésekor ezek a költségek te- 3 hónap alatt 40 zŰ 
szik ki a beruházás nagyobbik részét rz-k vstksri zégezsgen 
Mint azt a GKM képviselői is elis- Fecó ató 
merték, ma csupán két olyan logiszti rvzrscízsazbájáíetssáájálészásáá 
kai vállalkozás van Magyarországon, tao szászlákos hozamot, így múlt 
amely megfelel 2 feltételeknek. kek zpztrdaégisrbe 
A hazai kis- és középvállalati cégek Béntorgatt. igézés 
tőkehiányosak, nehezen vagy egy ez A 
álralán nem tudnak saját erőből fej- feel a ezáodajstiztáge zs 
leszteni. A piaci szereplők véleménye podoszzenysebi 
szerint a logisztikai kkv-szektornak  . /ÖSSB vrzzzkszrásamssegtett 
szánt kormányzati támogatásokat Janés volt megígyettető. 


csak a nagyobb méretű vagy a meg 
felelően tőkeerős befektetővel, vagy 
szakmai partnerrel rendelkező cégek 
tudják eséllyel megpályázni 


A környezetvédelem mellett a gazda- 
ságnak ís fontos lenne az országon át 
menő tranzitforgalom átterelése a köz- 
útról a vasútra. Tf 


2 oldal - 


Telefon: 288-0097 


Tegyen fel sokat egy lapra! 
1 lap 


Csökkentse nyomtatási költségeit csaknem a felére. 


21018 


Kompakt méretű, kiemelkedő ár/teljesítmény arányú, duplex hálózati lézernyomtat 


Ajánlott végfelhasználói ára mindössze 


169 990 Ft 3- áfa 


Távközlés 


Telefonálásra kitalált mobil 


A brit Vodafonc telefonálásra és 
SM$-küldésre képes, nagy képer: 


nyős, egyszerű telefonokat kínál üg 


feleinek. Az egyszerű telefonokat 


hamarosan Magyarországon is meg 


vásárolhatjuk. 
A Vodafone Simpl 


ban prepaid kártya vásárlása esetén 


áltatás 


az ügyfél két telefont vehet 80 fon 

tért, illetve ingyen kapja a készüléke 
ket, ha előfizetési A VI és 
V2 nevű telefonokat a francia Sagem 


is vásárol. 


ártja, az egyiket ezüstös, a másikat 


fekete színben. A telefonokat a nagy 
képernyő mellert nagy gombokkal 

lárták. A képernyő tetején lévő 
bal oldali gombbal a menükből a fő 
képernyőre lehet kilépni, a psó 
gomb a hívásokhoz vagy SM$S-ekhez 
v a jobb oldali gombbal előva 


A brit Vodafone marketingigazga 


tója, Peter 


Bam 


szerint s 


olyan úgy 
felük van. 
aki min- 
dig a leg 
újabb mo. 
biltelefon 
tulajdonosa szeretne lenni, amely a 
legjobb szolgáltatásokat és technoló- 
giai újdonságokat kínálja. Olyan ügy 
ink ís vannak azonban, akik csak 
telefonálni szeretnének, illetve csak 


szöveges üzeneteket akarnak írni 
ismerte be 

A Vodafone Magi 
id kérdésére válaszol. 


ország Rt. a 


Computerz 
va elmondta, itthon is tervezik a 

készülék bevezetését, a bevezetés 
pontos dátumát azonban nem árul 


MSc in Information 


Technology Management 


Közép-európai 


T-t 


Hi 


Egyetem 


Munka mellett végezhető, amerikai, 
felsőfokú, menedzseri diplomát 
(Master of Science) nyújtó képzés 


szakembereknek. 


" Megtanulhatja, hogyan kamatoztathatja 
technológiai ismereit az üzleti életben. 

s Fejlesztheti üzleti érzékét, így növelve 
saját értékét cége szemében. 

5 Megtudhatja, hogyan kűzdheti le 
a menedzserek és a számítástochnikai 
szakemberek között kommunikációs 
akadályokat; 

" Az öktztás színvonalát a szakma elismert 
tagsaíból átló, külső tanácsadó testület 
tetügyeő, 


A mobilszolgáltató szerint a Vodafone 
Simplyt nem a 3G, multimédiás szol; 
gáltatásokra áhítozó ügyfél, hanem egy 
másik típusú fogyasztó számára fejlesz. 
tették ki, így bevezetése nem visszalé 
pés, hanem egy fogyasztói igény kiclé 
gítése. Az egyszerűbb készülék iránti 
igényt a Cap Gemini tanácsadó cé 


tavalyi felmérése is jelezte, ezt főle 
bek használnák. A felmé. 
rés szerint az 55 évnél idősebbek 88 
százaléka az egyszerűbb telefont ré. 
szesítette előnyben, a fiatalok viszont 


az időse 


minden technológiai újítást készül 
kükben akartak látni. F9e1 


Konferencia 
Konvergens 
hálózati megoldások 


A Damovo Hungária Kommuni 
kációs Kft. és az Ericsson Magyaror: 
szág közös konferenciát szervezett Kon- 
vergens vállalati-intézményi hálózati 
megoldások címmel. A szakmai napot 
Monszpart Zsolt, az Ericsson Magyaror: 
szág vezérigazgató-helyettese nyitotta 


meg. Mint mondta, a mobiltele 
fizetők száma 2006-ban eléri a kétmilli: 

26 milliárd ember 
kezében lesz mobiltelefon. A hangszol- 


árdot, 2010-re pedig 


gáltatással induló ágazat mobil irodai 
szolgáltatásokat, szélessávú internetet, 
hangos leveleket, MMS, SMS-t jelent. 
Az Ericsson magyarországi leányvállala- 
ta 650 alkalmazottal dolgozik, és mind. 
három magy 


mobilszolgáltatónak 


szállít valamilyen megoldást. A magyar 
vállalat a fejlesztés területére további 
szakembereket keres 

Farkas Géza, a Damovo képviselője a 
hálózati konvergencia témakörében a 
vállalati felhasználóknak fontos IP- és 
mobilmegoldásokat ismertette. Szerin- 
te a vállalkozások azért szeretik az IP- 
technológiát, mert az internet ingyen 
van, az IP-hálózatot olcsón lehet üze 
meltetni, és egyre újabb alkalmazások 
nyílnak meg. Az MX-ONE telefon- 
rendszerrel például automatikus ügyfél 
szolgálatként funkcionálhat, és az ügy 
féltartozások követelését is a rendszerre 
bízhatjuk. Fenn 


! bipayez legnagyobb árbevételét ér- 
te el tavaly nemzetközi szinten az 
APC. A teljes bevétel 1,7 milliárd dol- 
tár volt; az erős növekedés 2005 első 
negyedévében is folytatódott, 408 mil- 
lió dolláros árbevétellel, s ez 16 száza. 
lékkal haladta n 

időszakának árbevételét. Az eredmé. 
nyeket az InfraStruXure termékcsi 

tád évi 90 százalékos növekedést pro. 
dukáló eladásai segítik. Bíró Viktor, 

az APC magyarországi képviseleté- 
nek értékesítési vezetője szerint az el- 
múlt időszakban tapasztalható tren: 
dek alapján a termékek életciklusa 2-3 
évre csökkent, adattárolás területén a 
kompakt pengekiszolgálók terjednek. 


BEA Systems 2005. április 30-án le: 

zárult első pénzügyi negyedévének 
eredményei szerint a cég összesen 
281,7 millió dollár bevételt könyvelhet 
el, amely 7 százalékos nöfekedés a ta. 
valyi év azonos időszakánák bevéte. 
léhez képest. Ez egyben a BEA eddi- 
gi legnagyobb első negyedéves bevé- 
tele — adta hírül az Alerant Rt., a BEA. 
termékek magyarországi disztribútora. 
A cég az első negyedévben a GAAP (az 

talánosan elfogadott 

mviteli irányelvei) alapján 48,5 millió. 
dollár működési nyereségre tett szert, s 
ez 24 százalékkal magasabb, mint a ta- 
valyi év első negyedéves eredménye. 


c o tochnológián alapuló IP-kommu- 
ikációs hálózat köti össze a Ma- 
gyar Távirati iroda budapesti központját, 
a Partament épületében található irodá: 


ját, a 18 megyeszékhelyen dolgozó he: 
1yi, valamint a világ 10 nagyvárosában 
működő külföldi tudósítóit. A szerve- 
zet az ingyenes belső telefonálás mellett 
az IP-telefónia adta szolgáltatások s; 
les körét - belső telefonkönyv, konferei 
Ciahívások, számítógépes telefoneléré: 
hangposta, e-mail elérés, videotelefónia, 
sdíjkijelzés, hívásrögzítés, hangar: 
ikalmazza. Az új rendszer 
alapja a konvergencia, amely lehetői 
teszi a hang- és adatforgalom egys 


hálózatra terelését. 


chívum stb. 


2005. májas 91. OONAUTONYORLÓ 


Az idei — a sorban már a 14.- 
EICAR (European Institute for Com- 
Puter Anti-virus Research) által 
szervezett vírusvédelmi konferen- 
ciára május elején került sor Málta 
szigetén. [írta: Leítold Ferenc] 


Érvágygerjesztő vagy főfogás? — ezzel a 
címmel tartott előadást a szkript kárre- 
vőkről Katrin Töcbeva, az F-Secure vív 
ruslaborjának a vezetője és munkatársa, 
Samú Rautiainen, Négy évvel ezelőtt 

a szkriptférgek voltak a legjellem- 
zőbbek, ezek a kártevők okozták az 
intemeten terjedő fertőzések nagy ré- 
szét. Később kezdődött el a biná- 

Tis (programként futó) férgek terjedé- 
se. Ma már a férgek nagy része a kettő 
kombinációját alkalmazza, s aktivizá- 
lódásukhoz előszeretettel használják a 
Visual Basicet vagy a JavaScriptet. Ide 
tartoznak azok a férgek is, amelyek va- 
lamilyen szkript segítségével töltenek 
le további kódokat az intemetről (pél- 
dául egyes Bagle variánsok, Snapper), 
emellett egyre több spam és phishing 
is használ már szkripteket, hogy eltír- 
kolja az üzenet valódi tartalmát. Az elő- 
adó arról is beszélt, hogy az új férgek 
terjedésük ér- 
dekében biz- 
tonsági réseket, 
sérülékenysége- 
ket is kihasznál 
nak. A Netsky. 
V esetében pél 
dául a féreg HTML formátumú e-mail 
üzenetben érkezik, amely automatiku- 


a vír 
mek a kárte 
vők példányait 
nem egytori 
rendelik egi 
csoportba 


san azonnal aktivizálódik. A Bofra féreg 


esetén az e-mail üzenet csak egy hivat- 
kozást tartalmaz, s ha arra rákattintunk, 
akkor egy exploiton keresztül végrehaj- 
tódik a féreg kódja. További példa a 
retlen levelekbe bújtatott trójai prog- 
ramis, 


Behatolás ellen detektátóval 
Martin Overton, az IBM munka- 
társa elmondta, hogy miként hasz- 
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Vírusvédelmi konferencia :M áltán 


nálhatjuk a kártékony kódok ellen 
a behatolásdetektáló programokat 
(IDS$). A felhasználók általában nem 
szívesen alkalmaznak IDS-eket, En- 
nek legfontosabb okai, hogy nem 
ismerték fel ezek hatékonyságát a ví- 
rusokkal, trójai programokkal, fér- 
gekkel szemben. További prob- 


léma, hogy beállításuk nehézkes, 


illerve előfordulhat, hogy hamis ri- 


asztást adnak, Az előadó a UNIX 
és Windows rendszerek alatt is 
használható ingyenes SNORT 
behatolásdetektáló segítségével 
mutatta be az IDS-ek kártékony 
programokkal szembeni hatékony- 
ságát. AZ IDS-ek egyszerre 
használhatók arra, hogy megaka- 
dályozzák a számítógépek fertő- 
zését, és ha már megtörtént a baj, 
akkor kideríthető legyen, mely 
számítógépek fertőződtek meg. 


Nem túl biztató jövókép 

Eric Filiol, a francia hadsereg krip- 
tográfiai és víruslaborjának veze- 
olyan képzeletbeli 
várusról tartott előadást, amelynek 
programkódját egy szimmetrikus 
kulcsú titkosító algoritmussal öt- 
vözték. Ezzel a módszerrel a vírus 
kódja titkos formában terjed, a tit- 
kosítás pedig olyan erős, hogy a je- 
lenlegi eszközökkel belátható időn 


belül nem lehet megfejteni.Randy 
Abrams, a Microsoft munkatár- 

sa a Microsoft kezdeményezései- 
ről beszélt, vagyis arról, hogy az 
információs társadalom résztvevői 
együttes erővel vehetik fel a harcot 
a számítástechnikai biztonságot fe- 
nyegető veszélyekkel szemben. 
Ezek közé a kezdeményezések kő. 
zé tartozik a Global Infrastructure 
Alliance for Internet Safety 
(GIAIS), a Virus Information 
Alliance és a nemrég bejelentett, 

a kormányzatok együttműködését 
célzó program 


Az elnevezések problémája 

E cikk szerzőjének lehetősége volt 
arra, hogy egy előadásban össze- 
foglalja a kártékony programok el- 
nevezésében tapasztalható prob- 
lémákat. Amint azt szinte minden 
számítógép-felhasználó tapasztalta 
— aki persze használ valamilyen ví- 
rusvédelmet — az egyes antivírusok 
a különböző károkozókat általában 
eltérő néven emlegetik. Ez különö- 
sen az elmúlt időszakban a Bagle, 
Netsky, Mydoom variánsok ese- 
tén volt szembeötlő. Míg az egyik 
antivírus Bagle.AG-ként ismer fel 
egy férget, addig más vírusvédel- 
mek Bagle.AH-ként, Bagle.a0-ként 
vagy esetleg Bagle.AT-kénr azono- 
sítják. Nehéz kiigazodni a kárte- 
vők nevei között. Sajnos azonban 
remény sincs arra, hogy a helyzet 
gyökeresen megváltozzon. A prob- 
lémának ugyanis az a forrása, hogy 
a vírusvédelmek a kártevők példá- 
nyait nem egyformán rendelik egy 
adott csoportba, nem feltétlenül 
hívják egyformán a másik antivírus 
által azonos névvel azonosított 
példányokat. Ez sajnos igaz a legel- 
terjedtebb kb. 400 vírusra is: nincs 
olyan két antivírus, amely a leg- 
elterjedtebb vírus- és féregpéldá- 
nyokból ugyanazokat a példányokat 


menszmoszoetáta 7 


ugyanolyan módon különböztet- 

né meg. Ezek után pedig már csak 
hab a tortán, hogy a kártékony kó- 
dok száma már régen elhagyta a száz- 
ezret! Ilyen körülmények között pe- 
dig a kártevők átnevezése egy-egy 
vírusvédelmi termékben sem adn2 
megoldást. Ahhoz, hogy a különböző 
anuvírustermékek ugyanazokat a pél 
dányokat ugyanolyan néven ismerjék 
fel, a keresési algorítmusokat kelle 
ne összehangolni. Ebben az esetben 
azonban egy olyan világhoz közeled 
nénk, amelyikben csak egyfajta vír 
keresési algoritmus létezik. Ha e 
lamelyik víruspéldány esetén hibás 
akkor minden antivírus hibászn mű. 
ködne... A legtöbb, amit rehetünk 
hogy megfelelő ráblázatokkal, hívat 
kozásokkal ősszerendeljük a kártevők 
különböző neveit, és a felhasználók- 
nak kényelmessé tesszük az eligszo. 
dást a vírusnevek káoszában. F 
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Számalk Kereskedőház Rt-ből Disztribútor Kereskedelmi Rt. 


AKTUÁLIS 


SZÁMALK 


Új név, megújult szemlélet 


A korábban elkezdett átalakulási folyamat lezárásaként, valamint 
a Számalk név körül tapasztalható félreértések miatt a Számalk Kereskedőház 
Rt. — a társaság közgyűlésének döntése szerint — Disztribútor Kereskedelmi Rt. 
néven folytatja tevékenységét. A névváltozás hátteréről Darvas Krisztiánt, 
a régi-új cég vezérigazgatóját kérdeztűk 


Cwszt: A jól bejáratott Számalk ne- 
ret egy olyan névre készülnek lecserélni, 
amelynek a tartalma mindenki számára 
talán nem is egyértelmű. Mi az a diszt- 
nibúció, és miért ram egyáítalán száteség 
rá, amikor elméletileg a direkt — disztri- 
bútor mélküli - értékesítés ís sikeres lebet 
a gyártó ő a felhasználó számára? 

0K Vannak olyan vélekedések, ame- 
lyek szerint a disztribúció nem más, 
mint dobozzologatás. Vagyis a disztri- 
bútor a gyártótól megvásárolja a ,do. 
bozt", raktározza, ráteszi a maga hasz- 


DISZTRISÚTOR 


nát, majd kocsira pakolja és elszállítja 
a viszonteladóhoz. Ha ilyen egyszerű 
lenne a történet, valóban ésszerűbb — 
és nem utolsósorban olcsóbb — lenne 
a viszonteladóknak vagy akár a vég- 
felhasználóknak közvetlenül a gyár- 
tótól vásárolni. Hogy mégsem ilyen 
egyszerű, azt leginkább az bizonyítja, 
hogy piacvezető gyártók nagy energi- 
át és sak pénzt fordítanak arra, hogy 
a leghatékonyabb indirekt csatornát 
építsék ki, vagyis disztribútorokat bíz- 
nak meg a termékeik képviseletével; 


például a mi cégünk a Cisco Systems, 
IBM, HE, illetve a Microsoft termé- 
kcit képviseli a magyar piacon. 

A disztribúció lényege legfőképpen 
az, hogy két nagyon különböző adott- 
ságú és elvárásokkal bíró fél - a gyártó 
és a viszonteladó — között olyan csa- 
tornát teremt, amely nélkül nem min- 
dig tudnának együrtműködni. A gyár- 
tók rendszerint a nemzetközi tőzsdén 
jegyzett, multinacionális cégek, ame- 
lyek erős és stabil financiális háttér- 
rel rendelkező partnereket keresnek. 


Az üzletmenetük szempontjából fon- 
tos, hogy etapokban és nagy tételek- 
ben juttassák piacra a termékeiket, 
regionális szinten nem akarnak okvet- 
lenül raktározással és szállítással fog- 
lalkozni. Ugyanakkor a magyar pia- 
c0a még a legnagyobb viszonteladó 
cégek sem a magas forgótőkére van- 


2-3 hónapig is elhúzódhatnak. Ezzel 
persze az is együtt jár, hogy alapvető- 
en nem érdekeltek raktár és egyéb lo- 
tikai szolgáltatások kialakításában. 
Ebből a néhány példából is egyér- 
telmű, hogy a gyártó és a vi- 
szonteladó közvetítő nélkül 
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ís egyértelműen azonosítsuk magun- 
kat, piaci szerepünket és céljainkat, 
Eredetileg a Számalk Rt. dívíziója- 
ként működtünk, majd 2002 szep- 
temberében Számalk Kereskedőház 
Rt. néven önálló részvénytársaság- 
gá alakultunk. Forgalmunk, elismert- 
ségünk folyamatosan növekedett, 
ugyanakkor azzal is szembesültünk, 
hogy nem sikerül egyértelműen azo- 
nosítani magunkat, A Számalk néven 
futó cégek az informatika több terüj- 
lerén is működtek, és mivel 
folyamatosan összekevertek 


nehezen találna kapcsolódási hé bennünket, ezért markán- 
felületet, Ez a kapcsolódási fe- sabb lépésekre szántuk el 
lület a disztribútor, magunkat. 2004 novembe- 
CWszT: Ér mindez bogyan való: rében megváltoztattuk a cég 
sul meg a gyakorlatban? arculatát, amelyet már a sa- 
0K- A disztribútor öt alapve- ( ját, disztributor.hu márka- 
tő szolgáltatást ad, amellyel PIN névre építettünk fel, majd 
mind a gyártó, mind pedig — ,MKÉSÉNÉRE ezt megerősítve áprilisban 


a viszonteladó igényeit kielé- 
gíti. Ez a finanszírozás, a lo- 
gisztika, a marketing, a kercs- 
kedelmi és műszaki támogatás 
és a szolgáltatás. 

A gyártó a disztribútornak 
adja el a terméket, amely je- 
lentős forgótőkével rendelkezik — a 
mi cégünk esetében ez közel 5 milli- 
árd forint. A disztribútor a gyártónak 
megfelelő ütemezésben, mennyiség- 
ben és fizerési határidővel vásárol, az 
ő felelőssége az importálás, raktározás 
és szállítás. Innentől kezdve mind- 
addig, amíg a viszonteladó ki nem fi- 
zeti az árut, a disztribútor pénze áll a 
termékekben. Ezzel a gyártót és a vi- 
szonteladót is megszabadítja a készlet 
kockázatától, illetve mentesíti az önálló 
logisztika kiépítésének költségeitől. Az 
értékesítés során a disztribútor piaci és 
műszaki tapasztalataival támogatja a vi- 
szonteladót, továbbá a disztribútor for- 
gótőkéje teszi lehetővé, hogy a viszont- 
eladó 30 vagy akár 60 napra fizessen 
a termékekért, akkor, amikor azokat a 
végfelhasználó megvásárolta. 
CWISZT: Önök most nevükben is azono- 
sulnak a disztribútori tevékenyéggel. 
A névváltás egy cég életében sokszor 
egy új fejezet kezdetét, vagyis egy rÉ- 
gi lezárását jelenti. Milyen folyamatok 
előzték meg a mostani döntést, mi volt 
a tényleges oka az új elnevezémek? 
04 Az elmúlt őt évben folyamato- 
san arra törekedtünk, hogy ügyfele- 
ink, versenytársaink és a piac számára 


s fizikailag" is különválrunk 
a Számalktól, amikor új iro- 
dába költöztünk a budapesti 
Infoparkban. 
CWSZT: Miért nem a cégcsoport 
2002-es szétválásakor bozták 
meg a névváltásról száló dön- 
tést, biszen akkor teljesen természetes lé- 
Pé lett volna? 
DK 2002 szeptemberében, a cégcso- 
port szétválásakor létrejött meg- 
állapodás alapján idővel nevet kel- 
lett volna változtatnunk, ezt azonban 
az elkövetkező 1-2 évben még nem 
terveztük, mivel inkább a stabili- 
tást akartuk hangsúlyozni, Az el- 
múlt hónapokban világossá vált, hogy a 
Számalk név körüli félreértések csak 
szaporodnak, az arculatváltással és 
költözéssel nem sikerült egyértelmű- 
en hangsúlyoznunk önállóságunkat 
és függetlenségünket. Ezért döntöt- 
tünk a névváltás mellet. 
CWSZT: Miért pont Disztribútor kereske- 
delmi Rt.-re erett a választás? 
9: Olyan nevet kerestünk, amely 
partnereinknek, illetve a piac szá- 
mára ís ismert, és hozzánk kötő- 
dik. A legkézenfekvőbb megoldás- 
nak az őt éve felépített, bejáratott 
disztributor.hu, márkanév tűnt, 
amely egyértelműen jelzi a tevé- 
kenységünket is. A névváltás vég- 
legesítéséről a társaság közgyűlé- 
se szavaz, és arra számítunk, hogy 
nyár közepére megtörténik az új 
név bejegyzése. 
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Internet 


WiFi az , internetéhes" 
McDonald" s-látogatóknak 


Május 15-től 51 budapesti és 19 vi" 
déki McDonald$-ban szélessávú 
intemneteléréssel (hotspotokkal) várják 
a vendégeket. A szolgáltatást folyama- 
tosan építik ki a többi étteremben is, 

A látogatók 1 megabit/másodperc 
sávszélességű kapcsolattal csatla- 
kozhatnak a világhálóhoz WiFi-ké- 
pcs laptopjaikkal, PDA-ikkal vagy 
telefonjaikkal, A legtöbb hozzáfé- 
rés ADSL alapú. A vendégek az ét- 
termek pénztárainál vásárolhat- 
ják meg a félórás vagy 100 perces 
interneteléréshez a kártyát. Előb- 
bi bruttó 750 forint, és a belépés- 
től számított fél órán belül érvényes, 
utóbbi bruttó 2800 forint és 3 hóna- 
pig használható. 

A rendszer beruházására, kiépítésé- 
re, üzemeltetésére és karbantartására 
kiírt pályázatot a Wiera nyerte meg, 
amely a Cisco stratégiai partnereként 
már országos hálózattal rendelkezik. 

A felhasználók havi előfizetési szer- 
ződést is köthetnek a Wierával 5000 
(250 perc), 7500 (500 perc) és 10000 
(2000 perc) forint értékben. 

A McDonalds, a Cisco Systems 
Magyarország és a Wiera Kft. 
egyébként a közös sajtótájékozta- 
tót a hazánkban elsőként, 1988-ban 
a fővárosi Régiposta utcában épült 
McDonalds-ban tartotta. 


Wincanton Trans Buropcan Hungary Ltd. 
ús looking for an 


Application System Support Specialist 
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Szolgáltatás 

ö im 
Célzott reklám 
Az ETARGET részletesen is ismer- 
tette célzott reklámszolgáltatását, 


amelyet 2004 őszén kezdett értékesi. 
teni hazánkban. 


A célzott reklámozás kiemelt helyen 
megjelenített, a hirdető honlapjára 
mutató szöveges link formájában fut- 
tatja el a felhasználókhoz az üzenetet. 
A hirdetéseket a partnerportáljaikon 
lévő keresők segítségével jelenítik meg. 
Ügyfeleik nem megjelenés, hanem kat- 
tintás után fizetnek, tehár az számít, 


hogy hány lásogasó jur el a hindető ol 
dalára (a7 összeget egy előre feltolto 
egyenlegből vonják le). 

Regisztrációnál az ügyfelek hírde- 
tendő aldalukhoz 30 kulcsszót rendel. 
hetnek, s ezek kiválasztásában segíthet 
az oldalon ralálható havi szatiszrika, 
amely a látogatók által legkeresettebb 
kifejezéseket mutatja. 

Figy kattintás árs 50 forintnál kezdő. 
dik, de az ügyfelek licirálhatnak 
a kulcsszavakra annak érdekében, hogy 
2 találati listán minél előkelőbb be- — 
Iyet foglaljon el a hírdetésük. Ezt egy 
úgynevezett srobotpilótz" is segíth 
amely a megadort legnagyobb 
automatikusan licirál 

Az eddigi tapasztalatok azt mutatják 
a hazai piac nyitott erre a reklámozi- 
si formára; a vállalarnak ma 3500 akrív 
hirdetője van, többségük a kkv-szek 
torból — mondta Peter Vidoziz, vezér. 
igazgató. V4g 


emeetargele 


A FreeSoft Rr. 2005. május 20-án 
bejelentette, hogy amerikai leányvál- 
lalata, a FreeSoft International, Inc. 
megkezdte működését. A Virginia ál- 
lambeli Vienna városában 150 000 
USD alaptőkével bejegyzett céget 
Gregory A. Sucb vezeti. A FrecSoft 
International 48 éves igazgatójának 
több mint 20 éves üzletfejlesztési, 
kapcsolatépítési és kereskedelmi ta- 
pasztalata van az TT-iparágban. 

— Virginia az Egyesült Államok ve- 
zető TT-vállalatainak, rendszerinteg: 
rátorainak egyik központja, amely 
"Washington közvetlen szomszéd- 
ságában fekszik, így kiváló környe- 
zetstratégiánk, vagyis a partnereken 
keresztül történő értékesítés megva- 
lósításához — mondta Keresztesi János, 
a FrecSoft Rt. vezérigazgatója. 

— Irodánk feladata a FrecSoft al- 
kalmazásmigrációs megoldásainak, 
az off-shore szoftverfejlesztés terű. 
letén kínált szolgáltatásainak, vala- 
mint innovatív mobilkommunikáci- 
ős technológiáinak értékesítése lesz 


A FreeSoft Rt. leányvállalatot 
alapított az Egyesült Államokban 


— mondta Greg A. Such. — Anyzvál- ] 
lulatunk jelenlétét az észak-amerikai 
Piacon a nagy rendszerintegrátorok- 
kal és szoftverszállítókkal, valamint a 
nagyvállalatok és kormányzati intéz- 
mények informatikai osztályaival ki- 
alakított partnerkapcsolatokon ke-  ] 
resztül fogjuk erősíteni. Ji 

A FrecSoft International a részvény 
társzsíg második külföldi irodája né- 
metországi leányvállalata, a dűssel: 
dorfi székhelyű FrocSaft Deutschkand 
GmbH után. 

A FreeSoft alkalmazásmigrációs 
megoldásai, a nagy értéket képvise 
lő üzleti adatokat kezelő hagyományos 
legacy rendszerek korszerű ÍT-kör 
nyezetbe illesztése iránt a világpiaoor 
nagy a kereslet. A FrecSoftnak ezen 
a területen már az Egyesült Államok-. / 
ban istöbb referenciája van. Az Orade / 
alvállalkozójaként DB2-migrációs 
projektet valósított meg, többek kö- 
zött a világ egyik legnagyobb gyógy- 


szergyára, a Sanofi-Aventis, v 
a Raleys áruházlánc számára. B l 


4 Ünt-Hengárta 
SZÓESÍOTT ARATÓ NYOTESIÓ FGCŐ 
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mertusrisezetés — Újdorsságok az Adüöe 
Keretat 7.0 progyamtan 


Biztonság 
Belső 
veszélyek 


Az információvédelem és a 
vállalati dokumentumok vé. 
delme a külső és belső táma- 
dők elleni védelmet egyaránt 
magában foglalja — jelentet- 
ték ki május 18-án a Hétpe- 
csét Információbiztonsági 
Egyesület Budapesten rende- 
zett XVI. Szakmai Fórumán. 
A fórumon a BS 7799/150 
17799 nemzetközi szabvá- 
nyok bemutatója mellett az 
érdeklődők a vállalati belső 
információbiztonságról hall. 
gathattak előadásokat. Az el- 
hangzottakból kiderült, hogy 


gyobb figyelmet fordítanak a 
külső támadások (jogosulat- 
lan hozzáférők, vírusok, fé- 
regvírusok) elhárítására, mint 
a cégen belüli információvé 
delemre. Az adatvesztések; 
nek, adalopásoknak és más 
problémáknak döntő többsé. 
ge azonban a ,belsős" terüle. 
ten történik, így a szakértők 
szerint ez a terület sokkal na- 
gyobb figyelmet követelne a 
jelenleginél. Puskás Zsolt Pé 
ter, a Drescher Magyarorszá- 
xi Kft informarikai igazgató- 
ja előadásában a cég BS 7799 
tanúsításának esettanulmá- 
nyát mutatta be. Frzyz 


EN iszsöbítadszetáztők 
klon ] 


Szívem, továbbra sem tudom, mitól olyan jó ez a gép, de ajándék 
ceruzahegyezőt kapunk hozzá. 
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Hardver 


EVA, azaz tárolótömb 


A HP Londonban tar- 

tort sajtótájékoztatóján be- 
mutatta a Storage Works 
termékportfőliójának új ele- 
meit. Ezek a HP történetében 
a cég tárolótermék-választó- 
kának a legnagyobb mérté- 
kű bővülését jelentik. 

Az EVA (Enterprise 

Virtual Array) termék; 
család három új mo- 

dellel, a 4000, 6000 és 

8000 típusokkal bővült. 

A korábbi EVA-model- 
lekhez képest a most 
bejelentett típusok na- 
gyobb teljesítményű 
vezérlőkkel dolgoz- 

nak, és nagyobb kapa 

citású merevlemeze- 

ket tartalmaznak. Az 

új tárolótömbökkel új 

EVA szoftvereszközök 


újfajta ,pillanatfelvétel" 
másolatkészítést, távoli 
felügyeletet és replikációt tesz- 


nek lehetővé. A StorageWorks 
EFS (Enterprise File Services) 
WAN Accclerator olyan távoli 
irodák vagy telephelyek számá- 
ra készült, amelyek viszonylag 
szűk sávszélességű WAN kap- 
csolattal érik el a vállalat köz- 
ponti adat- 
tárolóit 
A egyorsí- 
tó" adattö- 
mörítéssel 
Ésa raj 
ta áthaladó 
forgalom 
TCP alapú 
tárolásával 
csökk. 
ti a WAN 
kapcsolat 
forgalmát 
És gyorsít- 
Ja az adatel- 
érést 
ANAS 
(Network. Artached Storagc) 
rendszerek területén bejelen- 


Gazdaság 
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tett eszköz a Storage Works 

"S (Enterprise File Services) 
Clustered Gateway, amely: 
lyel nevének megfelelően mi- 
nimum 2, maximum 16 állo- 
másból álló hibarűró tárolófürt 
alakítható ki, maximum 16 
terabájt méretű NFS (Network 
File System) állományrend- 
szer tárolására, Egy adott ín- 
formáció kezelése két ténye. 
zőtől függ: a típusától és a 
korától. Egy elektronikus leve- 
let máshogy kell tárolni, ha két 
napja és máshogy, ha két éve 
érkezett. Az információ üzle- 
ti szempontok alapján átgon- 
dolt tárolását nevezik informá- 
ció életciklus menedzsmentnek 
(LM — Information Lifecyele 
Management). Ennek a meg- 
valósítása többek között azt je- 
lenti, hogy nem csökken az 
igény a szalagos tárolók iránt. 
A HP EML néven (Enterprise 
Modular Library) két, nevé- 
nek megfelelően modulári- 
san bővíthető szalagkönyvtár 
egységet is bejelentett. (A HP 
pontfölió-tisztításáról ld. ikktinket 
a 15. oldalon ) Vess 


Nőtt az illegális szoftverhasználat 


tos csökkenés után tavaly 
százalékkal nőtt az illegális 
szoftverek aránya Magyar. 
országon, és most eléri a 44 
százalékot - olvasható abban 
a 2004-es évre vonatkozó il 
legális szoftverfelhasználás- 
sal foglalkozó tanulmányban, 
amelyet a Business Software 
Alliance (BSA) megbízásá- 
ból az IDC készített. Az ille- 
gális szoftverhasználat nőve- 
kedése komoly gondot okoz 
az országnak és a vállalkozá. 
soknak ís: a legális bevételek 
kiesése miatt kevesebb mun- 
kahely jött létre, és jelen- 

tős adóbevételektől esett el 
az állam — hangsúlyozta Se. 
bók Erzsébet, a BSA szóvivő- 
je a tanulmányt ismertető tá- 


jékoztatón. Az IDC-felmérés 
szerint a magyar informati- 
kai iparágat érintő vesztesé- 
gek a 2003-ban mért 96 mil- 
lió dollárról 2004-ben 126 


millió dollárra nőttek. 


Az illegális szoftverek 2 
százalékos magyarországi 
növekedése Közép-Európá- 


ban a legrosszabb eredmény- 
nek számít, hiszen a legtöbb 
környező országban javult 
vagy stagnált ez a mutató. 

Az idén Magyarországon 
mért szoftverillegalítási arány 
az Európai Unió átlagánál 9 
százalékkal magasabb, ugyan. 
akkor ez az arány a 10 tavaly 
csatlakozott tagállam közül 
csak Csehországban ala. 
nyabb (41 százalék). Az olyan 
régi tagállamok is rosszab- 
bul szerepeltek hazánknál, 
mint Görögország (62 szá- 
zalék), Olaszország (50 szá 
zalék), Franciaország (45 
százalék) és Spanyolország 
(43 százalék). 


0. 


ED tevét információk 
madsaja 


( — Hogyanlesz üzlet abból, ha 
valakinek az a hobbija, hogy Pez 
cukortartókat gyűjt? Például az 
illető létrehoz egy online aukciós 
portált, ahol szinte bármire lici- 
tálhatunk. 13. oldal p 


! ís serkenthetik. F 


gátja. 


e-kereskedelem - támogatással 

Az online aukciók a gazdaságot 

ért a GVOP- 

1 2005-4.1.2, pályázat üzleti partne- 
rek közötti elektronikus kapcsolat 

j kiépítését, illetve fejlesztését támo- 

14. oldal 


2003.05:31: 


Bán Zsuzsa 


Percekben mért 
MILLIARDOK 


Piactér: hely, ahol az áru gazdát cserél, hely, ahol - elvileg - 
mindenki megtalálja, amit keres. Az e-piactér azonban ennél 
egy kicsit bonyolultabb: nem igényli az eladók és a vevők 
személyes kapcsolatát. Mindkét fél a számítógépe előtt ül, 


urópának aligha van olyan városa, ahol 
ne a ,market place" — a piactér — kö- 


ré épült volna az utak találkozási pont- 
ja, a mindenfelől jól megközelíthető centrum. 
A virtuális piacterek tértől függetlenül tovább- 
ra is az űzleti élet csomópontjai. A 90-es évek 
közepén három nagy au- 
tógyár, a General Motors, 
a Ford és a Chrysler egy- 
szerre hirdette meg, hogy 
beszerzéseit kizárólag vál- 
lalatközi (business to busi- 
ness — B2B) kapcsolatokon 
keresztül fogja lebonyo- 
lítani. Ez forradalmian új 
volt a klasszikus csatornák- 
hoz képest, és partnervál- 
lalatok millióit (!) késztette 
korábbi értékesítési rend- 
szerük átalakítására. A virruális kereskedelem 
térhódítását jól jellemzi, hogy alíg egy éven be- 
lül a nagy kereskedelmi láncok a Tescótól a K- 


tisztes vetélkedés 
szabályaival... 


és gombokat nyomogat a klaviatúrán. De mi történik 
a háttérben? Hogyan köttetik meg a nagy üzlet? 


Marktig követték ezt a példát, majd néhány 
évvel később az ipari mamutok is meghírdet- 
ték a maguk e-vállalati programját — Európá- 
ban például elsők között a Siemens, Ennek kö- 
vetkeztében a potenciális beszállítóknak olyan 
informatikai hátteret kellett létrehozniuk, 
amely pontosan kimutatta a termelési költségeket, 
a tranzakciókkal minimálisan elérhető hasznot, 
és folyamatosan nyomon követte a teljes logisz- 
tikai láncot 


A 90-es évek végének nagy informatikai fel- 
futása erre az alapra épült, s a felfutásra ter- 
mészetesen következett a XXI. század elején 

a visszaesés: nyilvánvalóvá vált ugyanis, hogy a 
technika ismét megelőzte a reálfolyamatokat. 

Az ,űúj gazdaságra" való árállás módszertaná- 
nak gyakorlatba való átültetése — például a kü- 
lönböző szabványok összehangolása — elmaradt 
a vízióktól. Az e-beszerzés logikája azonban 
megmaradt, és a 2000. év után, némileg lassúbb 


ütem- ben. 
folyama- 
ve mind több iparágban átveszi a hagyományos 


módszerek helyét 


tosan feji 


tárta áz új 5 
Magyarországon 2001 végén egy p 
tér jött létre. Az egyik a Marketline volt, a Ma 
(mai nevén Magyar Telekom), az SAP, az akkor még 
a világ őr legnagyobb tanácsadó és könyvvizsgáló 
cégéhez, az Arthur Andersen társasághoz laz 

kötődő Accenture és a Compag (ma már Hew 
Packard) alapította konzorcium, a másik a HP tú- 
mogatásával, szintén neves tanácsadó cég közremű- 
ködésével alapított First Market Busincss társaság 
A majdnem egyszerre induló két cégből a máso- 
dik viszonylag rövid idő alatt feladta a versenyt, 5 
ez arra utalt, hogy a hazai piaci környezet még nem 


12. meszroszervatisn 


e-közbeszerzés európai mintára 


Az Európai Unió országaiban a kő 
szférában már nem csak ajánlják 
az e-beszerzést, hanem előnyben 

esítik a hagyományos csator- 
nákkal szemben. 

Az ,árlejtéses verseny" ugyanis min. 
denképpen hasznos az államnak, ha 
föként, hi Henk 
versenypiacon. Mivel beszerzőnké 

nagy mennyiségekről va 

Például a honvédség napi szükség- 
leteire vagy a tartalékgazdálki 

ra utalnunk —, a szállító part: 

nagy űzi lent az ilyen pályáza 
tok elnyer 

h 


a szakmai 


szervezetek és a piaci szereplők be: 
vonásával készítik el 


törvényjava: 


FÓKUSZ 


e-PIACTEREK 


folytatás az előző oldalról pr 
érett meg az e-piactér bevezetésé 

re. Az igazsághoz hozzátartozik, hos 
gyakorlatilag egyik piactérnek sem si. 
került kellően sok regisztrált vásár- 
lót vonzania. De a Marketline 


in. 


elegendő alaptókéve 


dult a fennmaradásho: 
és első partnere mind- 
járt a beszállítókat tö- 

megesen vonzó Matáv 
volt, ellenfele viszont csak 
a logisztikai rendszert 

zta ki és a HP csz 


dolg 
közparkjának haszná. 
latára alapítharta elő. 
zetes számításait 


Vertikális megoldás 
Az eredeti koncepciót egyébként a 
Marketlinc-nak sem sikerült való 


ra váltanta — mondja Hai Kálmán 


kereskedelmi és m ató 


mert túlságosan mens 
ben hirdette meg a maga szolgál- 
tatásait. Az eredeti tervek szerint 
ugyanis olyan kínálatot kellett vol 
na létrehozni, amely gyakorlatilag 
minden vásárlónak egyforma keres- 
let volt: a Marketlinc például első 
ét igyeke 


nek az irodaszerek piacte: 


zet mi 


piactér nem bizonyult vonzónak. 
Az okokat ma már csak találgatni 
lehet. Lehetséges, hogy a magyar- 
országi e-üzleti környezetben túl 
ságosan korai volt az indulás, s le. 
het, hogy hiányzott a megfelelő 
PR-háttér a piactér népszerűsíté 
séhez. A piactér népszerűségének 
n bár 


az is ártott, hogy voltaképp 
ki benevezhetett az aukciókra, és 
megtörtént, hogy a megrendelők 
megegyeztek egy szállítóval, de az 
utóbb nem rudott eleget tenni a ki 
alkudott feltételeknek. 

A Marketline tehát változtatott a 


horizontális piactér he. 
rt wertikális" beszerzési centru 
mot hozott létre. Itt a megrendelő 
által meghirdetett beszerzés zárt pi 
actérben zajlik, s a vevő előre meg 
határozza - vagy a piacteret irányí 
tókkal közösen eldönti -, hogy kiket 


hív meg a korlátozott idejű aukcióra. 


Aukcio kortátozott időben 
Ez 
az aukció híre gyorsan elterjedjen 

ész vertikumban, és a lehetsé- 


r alkalmas arra, hogy 


galkorni. Ez a ,horizontális" 


égek előre közöljék, hogy akar 
nak-e részt venni a versenytárgyalá 
son. A Marketline az ajánlatok alapján 
előre minősített partnereket hív meg. 
s ezzel kizárja az aukcióból a 
versenyfeltételeknek meg 
nem felelő ajánlattevőket 
A meghívott cégek lénye- 
gében úgy versenyeznek, 
hogy előre kiszámítják, med. 
díg mehetnek el ajánlatukkal, 
ha még szerény nyereséget is 
szeremének az üzletből 
Sok függ attól, hogy 
milyen kondíciójú cége- 
ket hívnak meg a licitre és 
hogy a megrendelő meny- 
nyire van tisztában a tisztes vetélkedés 
szabályaival. Egyelen megrendelőnek 
sem lehet ugyanis célja tönkretenni az 
ajánlattevői 


, másfelől az nagyon is ér 
deke, hogy a lehető legjobb piaci árat 
csikarja ki, Például a közelmúltban 20 
perces licit keretében 2 milliárd forint 
értékű induló áron hirdettek megbí 
zást egy zöldmezős beruházásra 

A végső ár 1,4 milliárd lett. 

A Marketline csúcseredménye 
egyébként a beszerzésekben mínusz 
83 százalék volt — a meghirdetett ár- 
hoz képest -, az eladásban pedig 670 


százalékos többlet, szintén a meghir 


detett árhoz képest. 


Koncepcióváltás ipari háttérrel 


Az elmúlt fél évben egyébként lényege- 


sen megváltozott a tulajdonosi összet 
tel és az üzleti koncepció — hangsúlyoz- 
za Szalai Kálmán. 2004 szeptembere 
óta irányítja a Marketline marketing: 
stratégiáját, és a Minor Rendszerház 
ipar-kereski 
vezetői posztját hagyta oda az e-piactér 
kereskedelmi irányításáért 

A tulajdonosi összetételben az vál- 
tozott, hogy egymil 
keemel; Axel 
Online) szerezte meg a részvényeket 

A Marketline továbbra is a Magyar 
Telekom csoport tagjaként, de nálló 


elem-szolgáltatás üzletág. 


d forintos tő- 


To (mai nevén T 


néven és vezetőséggel folytatja eddigi 
munkáját. Tervük az, hogy a jövőben 
az iparágakhoz kapcsolódva igyekez 
nek bővíteni aukcióik körét. 


emassartetőna ja 
erlszáme je 
mm 
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ívás bazá[ 
vagy ani akartok... 


Tiz éve alakult meg Amerika legnépszerűbb online aukciós portálja, az eigy. 1995-ben a portál 
alapítója, Pierre Omiday és felesége semmi mást nem akart, csak egy olyan virtuális, megbíz- 
ható piacteret kialakítani, ahol a feleség kiélhette Pez cukorkatartókat gyűjtő szenvedélyét 


Senki sem gondolt arra, hogy az 
eBay egyszer még évi 1,03 milliárd 
dolláros forgalmú piactérré váli 
vagy hogy a legnépszerűbb online 
márkává választják. A feleség szenve- 
délyét kielégíteni igyekvő férj kiralál- 
ta és levédette az eBay nevet, és egy 
olyan felületet alakított ki, amelyen 
az emberek bemutathatták termékü- 
ket, elmondhatták a jellemzőit, képet 
tölthettek fel róla, megjelölhették az 
árát és végső soron megegyezhettek 
a termék megvásárlásáról. 

Az eBay családi vállalkozásból nagy 
márkanév lett, s ebben sokat segített, 
hogy az alapító 1998-ban megnyerte 
az ügynek Meg Wbitmant. Az ame- 
rikai Harvard Egyetem végzőse 
a Hasbrónál tanulta meg a márkanec- 
vek építésének tudományát, s azt az 
cBaynél kamatoztatta. 


A fizető barát 

1998-ban történt még egy, a cég ké- 
sőbbi története szempontjából érde- 
kes esemény: ekkor alapítorták meg 
az internetes fizetésre szakosodott 
PayPalt. Az online csalásokkal tarkí- 
tott világban egyre kevesebben akar- 
ták az interneten megadni a bank- 
kártyájuk adatait. A PayPal kitalálta, 
hogy apróbb összegeket egyszerű e- 
mailben is el lehet küldeni. 

A PayPal által bejegyzett felhasz- 
nálók a PayPal webhelye üzemel- 
tetőinek adják meg hitelkártyájuk, 
bankkártyájuk, számlaszámuk adata- 
it. Erről a banki számlaszámról a fel- 
használó tetszőleges ősszeget utal át 
a maga PayPal-számlájára, s onnan e- 
mailben küldi ki a megvásárolt tárgy 
ellenértékét. A fogadóhoz valójában 
egy e-mail megy arról, hogy, mond- 
juk, 10 dollár érkezett PayPal-szám- 
lájára. A rendszernek az a lényege, 
hogy a fogadónak is be kell jegyez: 
tetnic magát, ha szeretne hozzájutni 


a pénzéhez. A fogadó a PayPal-szám- 
lára érkezett összeget vagy átutaltat- 
ja a maga számlájára, vagy vásárlás- 
ra fordítja. 

A PayPallel kér legyet üt egy csa- 
pásra: a megrögzött aukciós vásár- 
ló kiküszöböli a drága nemzetközi át- 


utalásokat, illetve biztonságossá teszi 
a bankszámláját, bankkártyáját. 

Az cBay felhasználói hamar felismer- 
ték a PayPal hasznát, és az eBay üze- 
meltetői sem ültek karba tett kézzel 
2002-ben felvásárolták a PayPalt, s az 
azóta része az aukciós szolgáltatásnak. 


Az esküvői torta 

Az eBay népszerűségét részben a fu- 
rábbnál furább árveréseknek köszön- 
heti; a sajtó sokszor napokig csám- 
csog egy-egy hangzatosabb itteni 
árucikken. Az egyik legutóbbi címol- 
dalas aukció egy pápai automobil ár- 
verése volt; az érdeklődök hada né- 
hány percre le ís fagyasztotta az eBay 
németországi oldalát. Egy 21 éves 
német férfi feltette az eBayre XVI 
Benedek pápa volt autóját, egy hat- 
éves Volkswagen Golfot. Az érdek- 
lődés óriási volt, jóllehet a pápa soha 


sem vezette ezt az autót; a győztes, 
egy amerikai kaszinó negyedmillió 
dollárt fizetett a kocsiért. 

Az új pápa jó őzletnek tűnik; töb- 
ben a nevéből képzett és általuk beje- 
gyeztetett e-mail címeket kínálják el- 
adásra: 2 
címer egy ír újságírótanonc kínálja, 
egy kanadai eladó 100 ezer dolláros 
induló árért adja a popebenedictxvi. 
com doménnevet. 

A brit uralkodóház egyik rajongója 
nemrégiben 250 angol fontot fizetett 
egy, a brit trónörökös esküvőjéről 
származó tortaszeletért. A brit par- 
lamenti választásokon 1,44 és 5 font 
között kínálták szavazatukat a nem 
túl lelkes választók, de az árveréseket 
az eBay letiltotta az internetről. 

Emellett szigetet, várost, reklám- 
felülernek kínált pocakot, elromlott 
időgépet — mindent lehet eladni és 
venni az eBayen. 


Idomított házi légy eladó 

A legnagyobb magyar aukciós piac- 
téren, a Vaterán 2004-ben az 57 ezer 
bejegyzett felhasználó több mint 440 
ezer licitet adott le, s 100 ezer termé- 
ket vásárolt meg összesen 1,2 milli- 
árd forint értékben. 

A felhasználók száma eddig minden 
évben megkétszereződött, s valószí- 
nű, hogy meg fog az idén is — mond- 
ta Csupor Erik, a Vatera területi igaz- 
gatója, ő egyébként az általa vezetett 
aukciós piactéren vásárolta a lakását. 
A Vaterára látogatók, ha már bejegyez- 
tették magukat egy vásárlás kedvéért, 
gyakran maguk is eladókká válnak. Ál- 
talában nem egy érdekes hír vagy cikk 
láttán látogatnak ide, mint más portá- 
lokra szokás, hanem mert vásárlási és 
eladási lehetőségeket keresnek. Csupor 
Erik szerint a Vatera egyik feladata úgy 
irányítanú a felhasználókat, hogy licitá- 
lókká, majd vásárlókká váljanak, ezen- 
felül felkészíteni őket az online aukciós 
kereskedelemre. 

Az igazgató szerint nincs tipi- 
kus Vatera-felhasználó: a 20 éves 
számítástechnikustól a 80 éves bé- 
lyeggyűjtőig minden korosztály kép- 
viselője ott van közörtük. Abban 
egyeznek meg, hogy szeretnek inter- 
netezni, és hajlandók az interneten 
vásárolni. Csupor Erik szerint ez a vá- 
sárlási hajlandóság vonzó az online 
hirdetők szemében. 


Csip-csup dolgok 

A Vatcra a kis, közepes, nagy tár 
gyak aukciós pisctere. A termékek 
kínálata rendkívül széles, cikkünk 
írásakor éppen 81 527 tárgyra le 
hetett licitálni. Bélyegtől kezdve 
2 pénzérméig, autóig, lakáság szín- 
te minden megvásárolható ítt. 

A Vatera adja a felhasználónak az 
árverési felüle- 

tet, és ha sike- b) 
res a tranzakció, 
akkor az eladó 

egy bizonyos 
összeget fizet a 
Vaterának. A si- 
keres árverés 

után az eladó és a vásárló megkap 
ja a Vaterától a másik adatát, fel 
vehetik tehát a kapcsolatot, s meg- 
egyeznek a tárgy átadásínak és 
kifizetésének módjában 


Sorra nyitnak az outletek 
A fogyasztók közötti kapcso- 

lar megteremtése mellett a Vaterz 
igen jól használható outletek üze- 
meltetésére is. Szinte minden ke- 
reskedőnek vannak elfekvő készle- 
tei, kifutó modelljei, divatjamúlt, 
régebbi termékei - mondja Csu- 
por Erik. — Ez az árukészlet folya- 
matosan aggasztott minden gyár- 
tót és kereskedőt. Reklámjaink, 
kampányaink hatására egyre több 
kereskedő látja be, hogy az online 
aukciós piactér a lehető legkézen- 
fekvőbb megoldás ezeknek a ter- 
mékeknek az értékesítésére: a ter: 
mékek raktáron vannak, nem kell 
új embert alkalmazni az eladásuk- 
ra, a szállítást futárok váll: 


ami talán a legfontosabb, a keres 
kedők a Vaterán olyan vásárlókkal 
találkoznak, akik éppen ílyen tip 
sú termékekre vadásznak. 

Hogy az eBayhez hasonló árven 
óriásokban felébred-e valaha az é 
deklődés a hazai piac iránt, ezt még 
Csupor Erik sem tudja 
de azt elmondja, hogy 2 Va! 
vőre vonatkozó strat 
nincs benne a portál eladása. 


jósolni 


ra jő- 


ú terve: 


FÓKUSZ 
€e-PIACTEREK 


Pályázat 


Elektronikus kereskedelem — 


A GVOP-2005-4.1.2. pályázat 
üzleti partnerek közötti elektro- 
nikus kapcsolat kiépítését, illet- 
ve fejlesztését támogatja 


Az informatikai pályázatok ki 
zül a GYOP-2005-4.1.1 és G 
2005-4.1.2 a legnépszerűbb; az 
egyik a vállalaton belüli elektronikus 
üzleti rendszerek létrehozását segi- 
ti, a másik az üzleti partnerek közöt 
ti elektronikus kapcsolatok kialakí- 
tását - tudtuk meg Barátb Zitától, 
a Tencrum Kft, ügyvezetőjétől. 

- Hazánkban a 90-es évek végén, 


0OP- 


a nagy maltinacionális cégek piac 
ra lépésével egy időben támadt igény 
elektronikus kereskedelmi rendsze- 
rekre — nyilatkozta lapunknak 
K. Szabó Imre, a Megatrend 2000 Re. 
elnők-vezérigazgatója 

Baráth Zita szerint az idén még n2- 
gyobb lehet az érdeklődés, mert 
a pályázatokat a tavalyinál sokkal 
szerencsésebb konstrukcióban írták 
ki, az igényelhető összegeket kellő- 
képpen differenciálták a kérdéses pá- 
lyázati alcélok szerint. 


ügyfélkapcsotzton 

A GVOP-2005-4.1.2.-re azért ís ér- 
kezhet több pályázat, mert a cégek 
többsége már túljutott a vállalatirá- 
nyítási rendszer (ERP) bevezetésén, 
s emiatt egyre nagyobb súlyt adhat- 
nak az ügyfélkapcsolatok erősítésé- 


nek -— közölte Antal Brigitta, az LLP. 
Budapest értékesítési vezetője. Ezt 
megtehetik már meglevő vállalatirá- 
nyítási rendszerük keretein belül is; 
például a Microsoft Axaptában és 
a Navisonben, Ha egy cég különle- 
ges, mélyebb tartalmú ügyfélkapcso- 
lati rendszert (CRM) szeretne beve- 
zetni, erre az LLP a Pivotalt ajánlja. 

Egy ERP-vagy CRM-rendszer beve- 
zetése költséges, a pályázóknak érdemes 
tehát saját forrásaikhoz kiegészítő lehe- 
tőségeket keresni. A GVOP- (Gazdasá- 
1 Versenyképesség Operatív Program) 
támogatásokat főleg azok vehetik igény- 
be, akik nagyobb beruházásra készülnel 
- vélekedett Antal Brigitta. 

A szállítók is érdekeltek a pályáza- 
tokban. Mostanában gyakori, hogy 
több cég stratégiai szövetséget köt 
egymással, mert azzal teljes megol- 
dást szállíthat (szoftver, infrastruk- 
túra, internetelérés, pályázatírás) — 
így az ügyfeleknek sem kell többfele 
etohangálniuk". 

A szállítóknak azért jók a pályáza- 

könnyítik az értéke- 
sítést; másfelől persze az ügyfelek 
hosszasabban jutnak elhatározásra, s 
emiatt elhúzódhat az értékesítési fo- 
lyamat 


tok, mert mej 


Négy pályázati cél 
A GVOP-2005-4.1.2. pályázatnak az 
az alapcélja, hogy támogatást adjon 
a hazai kis- és középvállalkozásoknak 
az e-gazdaságban rejlő lehetőségek 
kiaknázására 

Az A pályázat célja elektronikus pi- 
actér létrehozásának támogatása. Ez- 
zel a kis- és középvállalkozásoknak 
(kkv) lehetőségük lesz a munkájuk- 
hoz szükséges eszközök, anyagok, 
szolgáltatások elektronikus úton va- 
ló értékesítésére, illetve beszerzésére, 
ideértve az elektronikus kereskedés- 
sel, beszerzéssel kapcsolatos logiszti 
kai, pénzügyi és egyéb adminisztráci- 
ós feladatok ellátását is. Erre a célra 
legalább 8 millió és legfeljebb 50 
millió forint támogatás igényelhető, s 
ezzel az összeggel - a többi pályáza- 
ti célhoz hasonlóan — a projekt elszá- 
molható költségeinek legfeljebb 50 
százalékát lehet fedezni 


TÁMOGAT ÁSSAL 


A B pályázat célja — erre legalább 4 
millió és legfeljebb 40 millió forint tá- 
mogatás kérhető - vállalati elektro- 
nikus értékesítési és ügyfélszolgálati 
rendszer létrehozásának támogatása. 

A C pályázat célja a vállalatközi elekt- 
ronikus üzletviteli rendszer kialakítá- 
sának támogatása. Az így létrehozott 


rendszerek a hazai kis- és középvállala- 
tok egymás közti és (vagy) a nagyválla 
latokkal való elektronikus kereskedését 
szolgálják. Erre a célra legalább 4 mil- 
lió és legfeljebb 50 millió forint támo- 
gatás kérhető. 

AD pályázat azoknak a cégeknek 
szól, amelyek termékeiket és szolgál- 
tatásaikat egy harmadik fél által fenn- 
tartott e-piactéren értékesítenék. Erre 
a célra legalább 2 mállió és legfeljebb 5 
millió forint támogatás kérhető. 


Több pénz, jobb rendszer 

A pályázatokban támogatást lehet kér- 
ni olyan eszközök beszerzéséhez is, 
amelyekkel a bevezetendő rendszer 
üzembe helyezhető és működtethető. 
A hardverbeszerzések péklául az elszá- 


molható költségek 50 százalékáig szá- 
molharók el, Az idei pályázatok már 
megvalósíthatósági tanulmány ké- 
szítését is előírják - nem elég az üz- 
leti terv -, de ennek a készítése ís el- 
számolható a pályázat keretében az 
összköltségek legfeljebb 3 százalékáig; 
Sokak szerint még mindig magas 
az igényelhető összegek alsó határa. 
Persze van olyan vélemény is, amely 
szerint az EU a piacon már helytállt 
cégeket szeretné támogatni. Ezek. 


nek a pályázatoknak mégis az lenne 
a legfőbb céljuk, hogy olyan cégeket 
támogassanak, amelyek szeretnének 


előbbre lépni a piacon - mondta An. 
tal Brigitra. - Másfelől még hasznos 
ís lehet, hogy a GVOP-pályázatok- 
ban viszonylag magasak a meghatáro- 
zott legkisebb projektköltségek; mert 
ilyen összegből a cégek nagyobb va- 
lószínűséggel juthatnak kiforrott, jó 
rendszerhez. 


NEM A PÉNZ A LÉNYEG 

A nyugati nagyvállalatok a nyílt 
forráskódú szoftverek közül 
inkább adatbázisokat használnak, 
mint operációs rendszereket. De 
még kedveltebbek a ,boglyák". 
17. oldal p 


Beszélő viszonyban 


Az alkalmazásintegráció minden szektorban az 
aktuális feladatok közé tartozik, és 10 éven belül 
minden magyar nagyvállalatnál végrehajtják - 
véli Kovács András, a KFKI Csoporthoz tartozó 
IOSYS Informatikai Rt. technológiai igazgatója 
Elsősorban a közepes és nagyvállalatok gond- 
ja, hogy információs rendszereik (alkalmazás- 
szigeteik) között a kommunikáció nehézkes, 
gyakran kézi bezvatkozással 
történik. Konkrétabban: az 
egyes alkalmazások nem, vagy 
csak korlátozottan , beszélnek 
egymással", ezért az üzleti folya- 
matok végrehajtása sok esetben 
lassú, költséges, gyakori a hibás 
lés, továbbá szükség ese- 
tén az üzleti folyamatokat nem 
lehet gyorsan és harékonyan mó- 
dosítani. Ahhoz, hogy az al. 
kalmazások úgy működjenek 
együtt, mintha egy rendszer 
szolgálná ki őket, komoly és spe- 
ciális szoftverfejleszrési tevé- 
kenységre van szükség. Ez a fo- 
lyamat az alkalmazásintegráció. 
Az alkalmazásintegráció évek óta a nagy infor- 
matikai felhasználók (bankok, biztosítók, nagy- 
vállalatok, telekornmunikációs cégek) egyik leg 
fontosabb fejlesztési területe— hangsúlyozza 
Kovács András. — E nélkül nem oldható meg 
a különböző értékesítési csatornák — fiók, relefo. 
nos ügyfélszolgálat, internet, mobil — egységes, 
gyors, a tő kiszolgálása. 
A kisebb vállalkozások számára a legcélsze- 
rűbb az integrált vállalatirányítási rermékek 
használata, azok esetleges kiegészítése. A folya- 
matok (alkalmazások) integrációja mellett meg 
kell oldani az üzleti adatok és a nem adatbázisban 
tárolt adatok (papír alapú dokumentumok digita- 
lizált képei, hang, kép) integrációját is. A külön- 
böző rendszerek eltérő felhasználói felületeinek 
egységesítése szintén megoldandó feladat. ez 
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ÖSZVÉRMEGOLDÁSOK 
Az üzleti életben végrehajtott 
egyesülések és akvizíciók során 


néha érdekes - és igencsak életké- 


pcs - eredmények születnek. 
Ilyen a hazai BCN példája is 


20035.05.31. 


AMERIKAI TELEFONPIAC 
Hosszú évek pangása után 

az egyesült államokbeli távközlés 
beruházások 2004-be 
emelkedtek, és az ipar 
lékkal nőtt 


18. oldali p 


20. oldal 7 


A HP az évtized végéig Itanium plat 
formra akarja migrálni felhasználóit 

A Digital, a Tandem és a Compag 
technológiai örökségét ötvöző gyártó 
az Alpha processzorokra épülő rend- 
szereket legalább 2011-ig támogatni 
fogja, a PA-RISC processzorcsaládban 
pedig még kihoz egy további nemze- 
déket Endre 


HP az ltanium processzor platformfejlesz 
tését — amelyet még 1988-ban kezdett 
Inrellel közösen — a munkában részt 


mérnöki csapatával együtt decemberben t 
szében áradta a proccsszorgyártónak, majd 
3 milliárd dolláros programot hirdetett 
fejlesztések támogatására. Januárban új Itanium 2 

alapú HP Integrity szerverek (kiszolgálók) kerültek 
gk 


ilítorta az Iraniumra 
tásár. A HP vál- 
és szolgáltatásokat felölel 


forgalomba, miközben a 
épülő munkzállomások sz 
lalati rendszereket 


Platformok között 


ziója a jelekből ítélve stratégiai horderejű átalaku 
son megy át. 

A HP a kiszolgálók vonatkozásban hár 
örökségét viszi magával: a Digital, a Tandem 
Compag technológtáit — mondra Melá 
Magyarország vállalati rendszerek termék 
nak vezetője —, 
zódott az igény, hogy egy fejlettebb, a jövőbeni e 
várásokat is kiszolgálni képes platformra migráljuk 
felhasználóinkar. Ezt semmiképp sem egy erőlt 
tett platformváltás keretében képzeljük el, hanem 
a korábbi beruházások értékének védelme mellett 


igy mára határozottan me 


egy természetes technalógiai fejlődés 
eredményeként. 


Az Alpha és a PA-RISC kiváltása 
Az ltanium platformra épülő In- 
tegrity kiszolgálóink az Alpha és a 
PA-RISC processzoros rendszerek 
közép- és hosszú távú jövőképét kép- 
viselik — fogalmazott Birnáuuer Péter, 
a HP Magyarország üzletileg kriti- 
kus rendszerekért felelős termékme- 
nedzsere, - Az Intelnek átadott 
fejlesztőcsapat tagjai között ott van 
nak az alphás és PA-RISC-es mérnő. 
keink is. Hogy mostantól nem a HP 
alkalmazásában állnak, az a techno. 
lógiai irányvétel és annak továbbvi 
tele szempontjából nem hoz válto- 
zást, az Itanium továbbra is az a plat 
form marad, amellyel a két különbő- 
ő porcesszorcsaládra épülő kiszol. 
gálóinkat az évtized végéig folya- 
matosan felváltjuk majd. Az ehhez 
szükséges kompatibilitás és árjárha- 
tóság lapka szintjén már most benne 
van az Itanium architektúrában. 
Itanium alapú rendszereket va- 
lamennyi neves gyártó szállít, kö- 


zörtük azonban a HP, mivel részt 
vett a fejlesztésben, úgymond, igaz- 
ságtalan előny élvezőjeként tűn- 
hetett fel mostanáig - fűzte hoz 
Orusz Attila, a HP Magyarország 
Nagyvállalati rendszerek divízió- 
fának stratégiai partnerkapcsolat 
igazgatója 

Azzal, hogy a fejlesztés teljes egé. 
szében az Intelhez került, az Itantum 
gyártófüggetlensége egyértelműbbé 
vált. Ugyanakkor a fejlesztésre fordi 
közök is hatékonyabban hasz- 
nálhatók fel a mérnőki csapat össze- 


tott 


vonása után. A HP ezután az Itanfum 
alapú rendszerek fejlesztésére össz- 
pontosíthat, kutatási-fejlesztési erő- 
forrásait a processzor felett, lapka- 
készlet, operációs rendszer és alkal 
mazások szintjén fogja az Iranium 
platform további fejlesztésére és tá 
mogatására fordíta: 
A HP erre a célra különítette el 
ett 3 milliárd dolláros kere- 
vnek jelentős részét szoft- 
verfejlesztésre akarja fordítani 
Ma tőbb mint 3000 alkalmazás fut 
Itzniumon, 
ányvállalat képviselője szerint ha- 
vonta százzal nő. Ezt a dinamizmust 
szeretné növelni az anyacég. 


az emi 


tet, ame. 


, és számuk a magyar le- 
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- Ezen a nagy teljesítmé! 
megbízharó platformon négy operá- 
ciós rendszer fut, a HP-UX mint 
egyedüli Unix mellett a Windows, 

a Linux és az OpenV.M — mondta 
Birnbauer Péter -, fölöttük pedig 

a legnagyobb szoftvercégek, közöt- 
tük a Microsoft, az SAP, a SAS és az 
Oracle rendszerei egyaránt elérhetők. 
Ezek mindegyikére van már referen- 
cia Magyarországon is, 

Az Itanium alapú rendszerek száma 
több száz, ami az utóbbi bő egy 
értékesítési eredménye. Jellemző, 
hogy az első rendszereket még jobbá 
ra közvetlenül értékesítettük, ma már 
azonban az üzletileg kritikus alkal- 
mazásra kerülő Itanium alapú kiszol- 


gálóink a partnerhálózatunkon ke- 
resztül találnak felhasználóra. Ez a 
platform érettsége mellett elfogadott- 
ságát is tükrözi 


Folyamatos migráció 
A HP ugyanakkor - a piac realitásait 
szem előtt tartva — beszüntette az Íta- 
nium alapú munkaállomások szállítá- 
sát. A magyar leányválla- 
lat idehaza is azt tapasz- 
talta, hogy az Ítaníum 
alapú kiszolgálók for. 
galmához képest nagy- 
ságrendekkel kevesebb 
munkaállomást tud ér- 
tékesíteni. Ennek oka 
abban kereshető, hogy 
egy teljesítményigényes, 
ugyanakkor viszonylag 
szűk piacról van szó, 
ahol speciális alkalmazásokat használ- 
nak, és az ide szállító szoftverfejlesz- 
tők egyszerűen nem láttak üzleti lehe- 
tőséget az alkalmazások portolásában. 
Kiszolgálóoldalon azonban a műszaki 
És tudományos számítástechnikai al- 
kalmazások az Ítanium alapú rendsze- 
rek egyik legfonrosabb célpiacát adják 
a négy- vagy annál többprocesszoros 
üzleti alkalmazások, valamint a kivál- 
tásra kerülő nagygépek piaca mellett. 
Az, hogy az Itanium középpontba 
került, persze nem jelenti azt, hogy 
a másik két szerverplatformunk tá- 
mogatása egyik napról a másikra 
megszűnne — magyarázta Birnbauer 
Péter. — Az Alphát legalább 2011-ig 
támogatjuk, a PA-RISC-családban 
pedig még kihozunk egy új nemzedé- 
ket. A jövőképünk azonban a felhasz. 
nálóink átvezetése Itanium platform. 
ra. Integríty kiszolgálóink elnevezé- 
se is arra utal, hogy ezeken a rendsz 
reken a szervezetek magas szintű in- 
tegrációt, TT-konszolidációt valósít- 
hatnak meg, a virtualizációt és a mo- 
bilitást támogató fejlett szolgáltatáso- 
kat érhetnek el. Hogy az Itanium fej- 
lettebb, jövőbe mutató platform, azt a 
magyar felhasználók is felismerték: az 
IDC adatai szerint az itthoni kiszol- 
gálópiacon árbevétel alapján 50 szá- 
zalékos a HP részesedése. Minden 2 
forintból 1-et a mi kiszolgálóinkra 
költenek a vállalatok, és ez egyre ín 
kább az Integrity kiszolgálók beszer- 
zését jelenti. A felhasználónak sosem 
vasra, hanem mindig megoldásra van 
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szüksége, és ehhez nagy teljesítmé- 
nyű, rugalmas hátteret biztosítanak 
az ltanium alapú kiszolgálók. 


Az Itanium térhódítása Magyarországon 
A HP Magyarország tavaly ötven, 
htaniumra fejlesztő hazai szoftver- 
cégnek biztosított eszközöket és kép. 
zést, majd pedig segítette 


őket a kifejlesztett megoldások piac- 
ra vitelében, és — miként arról előző 
számunkban olvashattak — idén 


májusban is megszervezte az Itanium 
Szoftverfejlesztői Fesztivált. 
Az Antenna Hungária, a Zeiss 
Hungária és a Békés Megyei Vízmű- 
vek például már a hazai Itanium-fej- 
lesztések felhasználója, a program 
tehát konkrét eredményekkel járt, és 
az újabb 3 milliárdos költségvetésből 
Magyarországra jutó erőforrások- 
tól a fejlesztések további fellendítését 
várja a leányvállalat 

A magyar kiszolgálópiac szeg- 
mentálódása más, mint az EU-hoz 
újonnan csatlakozott, környező or. 
szágokban, amelyekben a volt HP és 
Compag aránya jelentős mértékben 
eltér a magyarországítól - mondta 
Molnár János -, az új HP azonban 
ezekben az országokban is az íttho- 
nihoz hasonló piaci súlyt képvisel. 
Az Itanium-technológia térhódítá 
sa mégis Magyarországon a leggyor. 
sabb. A hazai szoftverfejlesztők szá. 
mára ez nagyobb üzleti lehetőséget 
ad nemcsak az EU-ra, hanem egész 
Európára nézve. Ennek megfelelő 
en Magyarországon sokkal nagyobb 
az Itaniumra fejlesztő HP-partnerek 
száma, akár Franciaországgal ís ösz. 
szehasonlítva, ahol 23 ilyen cég fej- 
leszt alkalmazásokat. F 
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TELEKOMMUNIKÁCIÓ 


Egy meg egy - több, mint három 


Többféle értelmezése van a Matáv- 
Com és a BCN Kft. házasságából 
született BCN Rendszerház szlogen- 
jének. Jelöli, hogy az újjáalakult tár- 
saság rendszert" váltott, amikor 
totta, és utal arra, hogy a telefónia 
és informatika összehangolásával az 
,ntegrátor" szerepkörét akarja be- 
tölteni [írta: Bán Zsuzsa) 


egy az nem kettő, 
legalább három 


gy me 
hanem 


mondja a két társas: 


g egye 


n vezérigazgató. 


süléséről Lúj 
A MatávCom h 


srú évekig veze 


tő pozíciót foglalt el a telefonalköz 


pontok piacán, de jó két éve érzékel; 


ni kezdte piaca egyre inkább 

beszűkül. A vállalatok belső kommu. 

nikációjában már nem a telefon ját 
ott főszerepet, az adatközvetítés 


hnológi 
IP-te 
érhódítása fojtogatja a klasz. 


A BCN-nek az. 


satlako. 


í megoldások, különösen a: 


lekom Csoporthoz 


konkurensek 


kezdett körvonala 
ari hogy a két 
ec lenne képes, mint 
On dönt 
A MatávCom kiterje 
széles köri 


szágos hál á 


ka 


l képzett tele 


unikációs szakembereket v 


echnológia mély 
Azt tisztán lárták, 
ek nemcsak 2 tech. 


smeretét 


rehat 
hogy az új c 


a nagyobb létszámú csa 


változott összetételben ís 


ák integrációja lehet az erőssé- 


fel rudja vállalni a teljes projektme. 
nedzsment elvégzését, fővállalkozó- 
ként kulcsrakész létesítményeket tud 
átadni megbízóinak. Ez az a bizo: 
nyos harmadik tevékenység, amellyel 
a vállalkozás többet képes adni, mint 
amennyi a kétféle szaktudás egyesi 
téséből következne. 

Uzleti filozófiánk, hogy a vállala. 
ton belüli kommunikációs piacon 
terméksemlegesek vagyunk, hang. 
súlyozza Lipp István. — Mint háló- 
zatintegrátor azt kínáljuk az ügyfe- 
lecinknek, amit kérnek. Ők döntik el, 
hogy Alcatel, Bosch, Siemens, Cisco, 
Avaya vagy más gyártmányú eszkö- 
zükkel szeretnék megoldani belső 
hálózatukban a technológiaváltást. 

A mi előnyünk, hogy felkészültünk 

a teljes körű szolgáltatásra, amelynek 
része lehet többek között a struk- 
turált hálózat, a biztonságtechnikai 
szolgáltatás, az adatátvitel, a hívás- 
központ, a videokonferencia-rend: 


szer megépítése. Általában egy-egy 


p István (55) pályafutását a Ma: 

gyar Postánál kezdte, ahol már 25 

éves korában vezetői beoszt; 

rült. 1990 és 1998 között a Matá 

most Telekom) ügyfélmenedzsment. 

gazgatója, majd a lakossági 
igazgatója volt. 1999 és 


ött a Postánál 


atóként, majd m 


vezérigazgatóként dol 
Iső Pesti 


jre épülő, nyeresé 


alatot 


pályázatra több variációs alternatívát 
dolgozunk ki, hogy a megrendelő 
nek módja legyen kiválasztani az ál- 
tala leggazdaságosabbnak, legme! 
bízhatóbbnak ítélt változatot 


Önkormányzat és vasút 
Nagyon jó partneri kapcsolatot sike- 
rült teremtenünk a piac valamennyi 
szereplőjével 

A Hunguest szállodalánc 
új infokommunikációs 


Rendsz. 
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nuális módszerről digitális rend- 
szerre. Csak azt érzékelte, hogy a 
MÁV könnyebben, gyorsabban tel- 
jesíti az igényeket. Most dolgozunk 
egy 200 pozíciós call center há- 
lózat kifejlesztésén a bér call cen- 
ter piac szolgáltatója, az EPT szá- 
mára, Itt is elvállaltuk a beruházási 
projekt menedzselését egy hónapos 
határidővel. Komplex feladatot ol- 
dunk meg a kecskeméti új bevásár 
lóház, a Malom Center létesítésé. 
nél, Itt a teljes belső kommuniká- 
ciós rendszer kialakítása mellett el. 
végezzük a gyengeáramú rész ter- 
vezését és kivitelezését, 
a riasztórendszer kidol- 
alamint a be- 


gozását, 


rendszere például az integrátori léptetés szisztémáját 
Alcatel berendezései - szerepünk 

re épül. A soproni önkor- Ő jehetővé teszi I. Csomagfilozófia 

mányzat és ipari park há- A BCN Rendszerháznak 
lózatának kifejlesztésé BSESESSSZNB két leányvállalata van; 
nél a Cisco volt a part- teljes körű amely speciális területe- 
nerünk. A MÁV-nál az menedzse- ken támogatja a munkát 
Ericssonnal, a Kapsch lését ís. A SafeCom a biztonság- 


sal és a Damovóval közö- 
sen nyertük az alközpon- 

ti modernizációs tenderben megha- 
tározott munkákat. Az Erste Bank 
kommunikációs rendszerének me! 
újításánál a Magyar Telekom Rt. 
alvállakozói vagyunk, egyik nagy ve 
télytársunkkal, a Synergonnal közö. 
sen. A MÁV Call Center felállításá- 
nál ugyancsak egyik konkurensünk, 
az LD 


a segítőtársunk 


Az utasok nem vették észre 
Rendszerintegrátori szerepünk le 
hetővé teszi, hogy ne csak 
versenyezzünk a megbízá- 
sokért, hanem megosszuk 
a feladatokat a terület leg 
jobb szakértőivel. A Máv 
Call Center esetében vág. 
tunk bele először a fővál 
lalkozásba. Ez azt jelentet: 
te, hogy az építészeti meg 
oldásoktól kezdve a gépé- 
szeti feladatokon keresztül 
még a központ bebútoro. 
zását is elvégeztük, a call 
center technológiájának tervezése 
és megvalósítása mellett. Büszkék 
vagyunk arra, hogy mindezt úgy 
sikerült megoldanunk, hogy az uta- 
zóközönség észre sem vette, mikor 
állt át a szolgáltatás a korábbi ma- 


technikára szakosodott, 

a Compargo pedig díj- 
számlázó rendszerekkel, a külső és 
belső telefonforgalomról készített 
összesítésékkel segíti az adott válla- 
latnál a költséghatékony működést. 
A rendszerház nagy erővel dolgozik 
az üzleti stratégia továbbfejleszté 
sének koncepcióján is. A különbö: 
kultúrák egyesítésével létrejövő ter 
mékeket strukturálni kell 
ta Lipp Istvá 
magokat kell létrehozni. A nagy ver- 
senyben csakis ezzel a csomagfilozó. 


mond: 
— és univerzális cso- 


fiával lehet megmaradni a piacon 
A BON tisztában van saját lehető- 
ségeivel és korlátaival. A Magyar 
Telekom Csoport többi vállaluta 
több százezres ügyfélszámban gon- 
dolkozik, a fél éve alapított társa 
ság azonban legfeljebb tízezrekben 
számol, Forgalma meghaladja a 10 
milliárd forintot, és ha ezt a pozíci- 
ót tartani tudja — sőt talán erősíte 
ni, akkor biztosítva van a fejlődése. 
Az az út, amelyet választott, minden 
tekintetben megfelel nemcsak a ma- 
gyar piac igényeinek, hanem lehető. 
séget nyújthat regionális terjeszke. 
désre is. Ft 
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SZOFTVER HAZAI PIAC 

Asztaltól a zakózsebig HiPeraktív alternatíva 

Nézzük, hogy asztali és beágyazott kör: A HP iPAO sorozatát megbízhatósága 
nyezetben milyen Windows-szerű operá- és gazdag szolgáltatásai jóvoltából sokar 
ciós rendszerek közül válogathatunk, kedvelik; a h6340-esből már a GSM- 
melyik pontosan mire jó, mióta létezik, és dul sem hiányzik. Mi rejtőzik a készülék 


miből fejlődött ki, 23. oldal 7 konzervatív ruházata alatt? 27. oldal 7 


Ördöngös részletek 


[írta: Csórián Sándor] Egy noteszgép kiválasztásakor a márkanév és a főbb műszaki 
paraméterek mellett jó néhány apróságra is érdemes figyelni 
- hogy tényleg olyan gépet vegyünk, amilyenre szükségünk van 


noteszgépvásárlók tőóbbsége —— úgy vé 7 
ma már általában figyel e d: 
a proci a a könnyen 


mória nagyságára, a m 


pacitására, a képernyő felbontásá. 


ra és persze az árra. Sok vaprósái 


viszont még nem, és ebből a fi 
metlenségből később sok boss 
fakadhat. 
Kezdjük mindjá: 
felépítéssel. A noteszgépnek köny 


nyűnek kell lennie, ezért a gyár: 


szeretik műanyag 
teni őket. C sehogia a.m 


het néhány hóra ap is de 
formálódik. A felnyíló képernyő Tartalék akku és túlélőkészlet 
egyre nehezebben jár vagy ép r t 

pen túl könnyen kinyílik, a cse 


rélhető meghajtófiók 


A megoldás a fér 
há 
fém merevítőkeret, csak- 
hogy annak a súlykor a 
lát miatt drága és költsége- ért cse 
sen megmunkálható könini 
vözetből kell ké. 
gában is észrevehető árkülönbséget 
okoz két, főbb műszaki paramére- 
reiben azonos típus között. Akinek telem, a kon 


pontosabban a 


mt- dók cipelni, néhány gyárt 


ort is kír 


Windows 


ülnie. Ez egyma- akkomui 


az ár a legfontosabb, az alighanem kapcsolat, az elektronikus 55 


22 ——eszazmmoni sa 


beállítá- 


már meghaladhatja az át 


levelezés, a nyomtatás stb. 


sa azonb 
lagfelhasználó felkészültségét. Sok 
gyártó ad chhez támogatást, az 


ker 
például egy olyan CD-t, amelyről az 
operációs rendszer és ezek az emlí. 

tert beállítások is autornatikusan visz 


szaállíthatók. Az IBM és HP gépeiről 
praktikus alkalmazás révén a me 


evlemez a lefoglalt te 


rületére lehet (tömörítve) kimente 
ni a partíció teljes tartalmát, s onnan 
egyszerűen visszaállítható az előző 
mentéskor fennállott állapot. A rejtett 
partíciót a rendszer a BIOS szintjén, 
a merevlemez jt- 
írásával foglalja le, azt tehát nem lát. 
ja semmilyen operációs rendszer, ví- 
rus és féreg, A visszaállítás szintén a 
BIOS-ból indítható el 


ramérereinek a: 
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A működés közbeni leejtéstől vagy 
nagyobb ütéstől egy speciális gyor- 
sulásérzékelő védheti meg a merev 
lemezt; az még a gép ,földet érése" 
előtt parkolópályára állítja a fejet. 
A HP és az IBM noteszgépeibe is 
beleszereltek ilyen érzékelőt. Az per. 
sze kisebb rázkódások esetén is le- 
tilthatja a merevlemez működését, 
ezért az érzékenysége szabályozható. 

A legtöbb számítógép-felhaszná- 
ló munka közben eszik-iszik is a gép 
előtt. Ha közben egy óvatlan moz- 
dulattól egy kis üdítő vagy kávé ke- 
rül a billentyűzetre, az asztali gép. 
nél nem nagy a baj, mert egy új bil- 
lentyűzetnek csak néhány ezer fo- 
rint az ára. Egy noteszgépben azon- 
ban -— ha a folyadék a gép belsejé 
be jut — nagy kárt tehet az efféle bal 
cset, az IBM tehát egy kis peremmel 
körbefogott medencét alakít ki a bil- 
lentyűzet alatt, s az nem engedi át 
a folyadékot 


Vigyázat, lopják! 

A noteszgép - értékes, kicsi és jól 
használható lévén — fokozott lopásve- 
szélynek van kitéve, s a tartalma sok- 
szor a fizikai értékénél is jóval többet 
ér. Ezért ajánlatos a fontos informáci- 
ókat titkosítva tárolni, és a gép hasz- 


ek pereme 


nálatát jelszóhoz kapcsolni, Jóllehet 
állományokat és mappákat lehet ma. 
gával a Windows operációs rend. 
rel is titkosítani, több gyártó kínál 
szofítvert a teljes merevlemez titko. 
sítására; a hozzá való kulcsot esetleg 
hordozható tárolón lehet őrizni. Az 
IBM noteszgépeiben titkosítólapkát 
is találunk; az egyrészt felgyorsít- 

ja a titkosítást, másrészt tárolja a kul- 
csot. A lapka társprocesszorként mű- 
ködik és csak a CPU SMB (System 
Management Bus) sínjén érhető el. 

Az illetéktelen használat el- 
len a BIOS-ban tárolt jelszó a leg- 


Hild fózszf villamosmérnök: Gyakori hiba a : port, külső VGA monitor. 
több mine tíz ére fogalkozik : kijezőhöz vezető Mi romlik el (először)? Sze ha kiesnek, zárla- . : működés közben nem kih 
noteszgépek javításávak —— 2 kábel töréses. tot okozhatnak, s. : ható/bedugható, az USB port 
ő kérősztük meg tehát arról, .: A hagyományos drótból ki-  ! egy-két napig, ,  : azzal tönkretehetik a gépet. : elvileg igen, de a gyártók sok- 
hogy melyek a leggyakoribb. : alakítoer kábel jól javítható, : hogy majd csak kiszárad. : A méretcsőkkenés miatt a ma. : szar elspórolják a védőelekt- 
híhák és mit tehetnek a fel  ? rugaltas fóliából készült csak. : Csakhogy idővel az enyhén ronikát, és a sztatikus elekt- 
használók ezeknek 1 eszrélhető, a gyártók egy ré- . ! savas üdítő vagy kívéa gép. : beka korábbiaknál, és ha nem tönkre- 
a hibáknak az elkerülésére.  : sze nem ad külön kábelt, a tel- jóvátehetetle- teheti a gépet. A poros CD/ 
Min elmondta, a leggyako-  : jes kijelzővel együtt lehet csak : nül kimarja a vékony vezető- : DVD-ről elkoszolódik a meg- 
ribb híha a tápkábel tóvése. —  : rendelni, cserélni. A kijel- : hajtó optikája, és azt gyakorla- 


Szállításkor a felhasználók áb- : 


talában szorosan a tápegység . : a gyári kenőanyag eltűné- 


körétekerik a kábelt, s azek: se után gyakran megszorul, 
törik a csatlakozási pontnál. amútól a műanyag repod, 

Sokan úgy húzzák ki a gépből : vagy teljesen eltőrik. A fel- 
az egyenáramű I használó csak annyit tehet, 


eserse 


Sok baj származik 
a billentyűzetbe ömlött 


ssmemgzessayzéotás ! edikédássót megjezlhsznak 
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Peltier-hűtő egy IBM-gépben 


egyszerűbb védekezés, ám az 
részt viszonylag egyszerűen meg- 
kerülhető, másrészt baj van, ha el- 
felejtjük a jelszót. Jobb módszer a 
biometrikus azonosítás; az IBM új 
noteszgépeibe ujjlenyomat-olvasó 
van beleépítve, és az csak a tulajdo- 
nos azonosítása után engedi beröl 
teni az operációs rendszert. A HP 
ugyanerre a célra intelligenskár- 
tya-olvasót épített némelyik gépé 
be, és az intelligens kártyán tárolt 
biztonsági információt — kulcsot 
tanúsítványt — más alkalmazások is 
felhasználhatják 


Még egy-két hasznos apróság 

A gyártók egyre több kényelmi szol- 
gáltatást ís beépítenek a noteszgépek: 
be. Az Acer például a maga gépein 
olyan bevonatot visz fel a megjelení- 
tőre, amely csökkenti a fényvissza 
verődést, és ezzel javítja a kép kont 
rasztját. A HP gépeiben egy fény 
érzékelő szenzor a külső megvilági 
tásnak megfelelően automatikusan 


szabályozza a képernyő háttérvilá 
tásának a fi nergiát 
takarít meg. Az IBM némelyik gépén 
égy kis lámpát szerelt a megjelenítő 
fölé, s az a sötétben megvilágítja 


nyerejét, s ezzel 


a billentyűzetet —, bogy könnyebben 


menjen a gépírás. Az Acer egyes tí- 
pusaiba egy kis távirányítót ís beépít 
a gépházba: azzal vezérelhető a zene 


hallgatás vagy a videolejátszás. PF 


een notebook com 
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Windowsok a-tól 7-ig 


Cikkünkben azt tekintjúk át, hogy 
asztali és beágyazott környezetben 
milyen Windows vagy Windows-szerű 
operációs rendszer közül válogatha- 
tunk, melyik pontosan mire jó, mióta 
létezik, s miből fejlődött ki 

[lrta: Horváth Ádám] 


okan úgy tartják, hogy az ,ab- 

lakot 

sonló kényelmes megoldást az 
Apple fejlesztette ki — a Microsoft 
meg lemásolta 

Ez így nemigen fedi a valóságot, 

mert ezek a fogalmak és ötletek külö- 
nös módon már jóval az első grafikus 
felületű (vagy majdnem grafikus) 
Windows és Mac OS megjelenése 
előtt ismeretesek voltak. A grafi- 


, az egeret" és a többi ha 


kus felület és az egér még az 1960. 


as években körvonalazódott, sőt ala 


kot is öltött: a Douglas Engelbart 
tervezte NLS (oNLLine System) ne- 
vű számítógépben már megvol 

tak az ablakkezelés alapjai, sőt ez a 
gép egérmutatót is kezelt (1. ábra). 
Az NLS-t 1968-ban mutatták be 2 
nagyközönségnek; az Apple-nek és 
Microsoftnak a 80-as évek elején- 
közepén megjelenő rendszerei tehát 


a legjobb esetben is csak ezt az el 
gondolást fejleszthették tovább. 
Ennek a sokak által vallort nézer- 
k a hiherőségér az ís ronrja, hogy 
az 1981-ben megjelent Xerox Star 


kra) gép már valódi, feliratok. 
kal megkülönböztetett ablakokat ke 
zelt, vagyis a Lisa kódnevű, 1983 


ban megjelent f 


e-fehér képer 
nyős Apple-fejlesztés nemigen lehe 
tert az első grafikus felület 
Érdemes megjegyezni, hogy a 
Lisa megjelenésekor már kialaku: 
lóban volt az akkor még szintén fe- 
kete-fehér Microsoft Windows 1.0, 
bár megjelenni csak 1985-ben jelent 
meg, de akkor már színesben, és me- 
nüje volt minden ablaknak (3. ábra), 
Ezekkel a rendszerekkel egy idő 
ben jó néhány hasonló, egysze- 
rű grafikus kezelőfelületű operáci 
ós rendszer ís feltűnt, emiatt nem 
ís kelt el kiugróan sok a Microsoft 
Windows 1.0-b, 


Az 1987-ben megjelenő Windows 
2.0 főképp az egyszerűbb kezelhető- 
séget vette célba, megjelentek példá 
ul az átfedhető ablakok 

Az 1990-ben megjelenő Windows 
3.0 már sokkal fontosabb fejlemény 
volt, mert 640 kílobájtnál nagyobb 
me 


riával ís dolgozhatott, együtt 
működött a 386-os processzorok. 
kal, a hálózatokkal, sőt megjelent 
benne az API fogalma (Appi 
Programming Interface), $ az na 


tion 


gyon gyorsan sok fejlesztőt csábított 
át erre az új platformra. Több mint 
10 millió eladott példánnyal ez volt 


a. NLS — az első grafikus felület, 
egérkezeléssel (1968) 


akkor a legnépszerűbb grafikus ope- 
rációs rendszer. 

Az 1992-ben megjelenő Windows 
et már várták a felhasználók; az 
első két hónapban 3 millió példány 


kelt el belőle 


2. ábra. Xerox Star — grafikus felület, 
Apple és Microsoft előtt (1981) 


ee erodmenán 93 


Ez után hosszú szűnet ki 
zett, 1995-ben jelent meg 
idők egyik legnépszerűbt 
rendszere, a Windows 9. 
töhbfcladatos kör y 


sonlított (az NT 4.0 


2 .4.0-s már 2 Win 


főképp a felső kai 


ilőkra 


sz hardverekkel valé 
ködés 

Mivel akkoriban 

volt a processzorpiac, azé 


Intel, Alpha, MIPS és Mc 


Jítos 


cesszori ák 
olt az utolsó olyan W 
Windows 2000, NT 5.0 
A 2000. februárban meg 
nő Win 2000 az NT 
épült, és már akkor látszot 
Microsoft nem is akarja s 
tartani a 16/32 bítes, DOS al 
iszvéreket— a Windows 


kat. A Wind. 


tisztán 32 per sr 
NTFS-rámogatással 
den, a mai XP-ben i 
technológiával 

A 2000-es Professionai 


és Advanced S. 
A Pr 


1 
jelent meg. 


az asztali gi 


a Server volta b 


ben vett kiszolgálók op 


Az Adi 


nagyobb hardv 


felszerelt gépekre 


ul rovábbi 4. 


F ideteztátt 


bájtot kezelt. Volt azonban még egy, 
boltban" nem kapható változat is: 

a Windows 2000 Datacenter Server. 
Ezt csak géppel együtt lehetett 
beszerezni, és a valóban nagy számi 
tási és memóriakapacitású gépekre 
telepítették. Legfeljebb 32 procesz 
szorral és 64 gigabájt memóriával 
működött együtt. 


Wiadows XP, NT 5.1 

A 2001 októberében megjelenő 
Whistler kódnevű Windows XP-t 
az új felület miatt íj 
ták, hiszen a Windows külleme 
már hosszú ideje nem változott. Az 
XP volt az első olyan Microsoft- 
program, amelyet aktiválni kellett 


en sokan vár. 


s a sorozatszám nem volt ele. 


kendő a rendszer használatához 
ndolás alapjában jó volt, ám 
hamar napvilágot láttak a 
rendszer védelmét kijátszó külön- 


A Windows XP e! 
és Professional v 
A Home-ból kivettek minden 
vállalati jellegű és kiszolgálóba va- 


Home 


atban jelent 


edeti 


ma 


ló lehetőséget, például nem lehet 
benne állományokat megosztani, 
és az Active Directoryval sem kap- 
csolódhat össze, A Professional vi- 
szont tud mindent, amit egy ott- 
honi vagy vállalati gépnek tudnia 
kell, mivel nem kiszolgálónak szán- 
ták, azért egyszerre legfeljebb tíz 
ügyfelet szolgálhat ki. 

Az XP-ből ezek után még számos 
különleges változat látott napvilá 
got, részben más hardverplatfor- 
mokra, részben más feladatok el 
végzésére, Ilyen például a Media 
Center Edition; azt az otthoni szó- 
rakozratóelektronikai eszközök 
(rádió, tévé stb.) felváltására talál- 
ták ki, és csak a hozzá való speciá- 
lis számítógéppel együtt 
lehet megvásárolni. Az 
érintőképernyős 
gépekrekifejlesztett Tab- 
let PC Edition meg csak 
Tablet PC-vel vehe. 
tő meg; szereltek is bele 
egy jó kézírás-felismerő 


Speciális, beág 
környezetekhez készítet- 
ték a Windows XP Em- 
bedded változatot; azt 
ki-ki magának, egyedileg rakhat- 
ja össze aszerint, hogy milyenek az 
éppen használatos hardverelemek 
és milyen szoftverelemekre van 
szüksége. Ez a változat abban kü 
lönbözik a teljes XP-től, hogy ösz- 
szeállításakor mindegyik telepíten. 
dő modult magunk választhatjuk ki 
a több-ezres listából. Ezért könnyű 
és olcsó internetkávézókba, ATM- 
ekbe Windows XP-t telepíteni 

A 64 bites Windows XP is megvan 
már jó ideje (2003 márciusa óta), de 
eredetileg csak az Intel Itanium pro- 
cesszorokkal működött együtt - az 
AMD63 és az Intel EM64T utasí- 
táskészletét elfogadó változat csak az 
idén, márciusban jelent meg. 

Az XP könnyített" változata- 
íz a Microsoft kényszerből adta ki 
a Starter Edition például az árérzé 
keny térségek (Ázsia, Dél-Amerika, 
Oroszország és Brazília) nyomásá 
ra jelent meg - az ingyenes Linux 
anis nem kis nehézsé- 
geket okoz a Microsoftnak ezeken 
a piacokon. Ez az XP Lite-nak is 
mondott változat legfeljebb három 


terjedése u 
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ptesz- Már akkor 
látszott, hogy 
a Microsoft 
nem akarja 
megtartani 
modult. a DOS alapú 
vazott rendszereket 
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alkalmazást futtat egyszerre, legfel- 
jebb 800x600-as képernyőfelbon- 
tást engedélyez, nem ad nyomtató- 
és állománymegosztást, és csak egy 
felhasználói fiók hozható létre vele. 

Kényszer szülte a Home Edition 
N-tis (ennek korábban Windows XP 
Reduced Media Edition volt a neve), 
Ezt a Media Player nélküli változatot 
az EU kényszerítette ki. Sikere két- 
séges, mert semmivel sem olcsóbb, 
mint a ,nem butított" változat 


Windows CE alapokon 
A valós idejű CE változatot fő- 
leg beágyazott környezetekbe, 
tenyérgépekbe, telefonokba szán- 
ták, Hardverkövetelményei mi- 
nimálisak, kezelőfelü- 
lete viszont Windows 
95-szerű is lehet — cz a 
konfigurációról függ. 
Számtalan helyen ta- 
lálkozunk CE ala- 
pú, más-más nevű 
Windowsokkal. Ilyen 
változat például a 4.0, 
4.1 vagy 4.2-es CE- 
re épülő Windows C 
NET. Az okos telefo- 
nokban használt 
Windows Mobile 2003 for Smart- 
phone-t a CE 4.2-re építették, a 
Smartphone 2002-t pedig a CE 3.0- 
ra. A tenyérgépeken futó Windows 
Mobile 2003 for Pocket PC with/ 
without Phone Editiont szintén a 4.2- 
es Windows CF-ből fejlesztették, 
a korábbi Pocket PC rendszereket 
(Pocket PC 2000 és 2003) még a 3.0-s 
Windows CE-ből. 
A Win95-re emlékeztető megjele- 
nésű, kéziszámítógépeken fu- 
tó Handheld PC 2000-nek még a 
Windows CE 3.0 az alapja. A leg- 
újabb, autókba szánt operációs 
rendszer, a Windows Automotíve 
V4.2 lényegében egy, az autók 
ra jellemző tulajdonságokkal bő. 
vített Windows CE 4.2; előd- 
je, a WCEFA (Windows CE for 
Automotíve) V3.0 még a CE 3.0-ra 
támaszkodott. F 
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WINDOWS: 
A MÁSODIK 


Az 1985-ben bemutatott Windows 
ebben az évben történetének harmadik 
évtizedébe lép. A Microsoft az operá- 
ciós rendszer 64 bites változatainak 
bejelentésével ünnepelt Seattle-ben 

a 2005-ös Windows Hardware 
Engineering Conference résztvevőivel, 
és átadta nekik a jövő év második 
felére ígért Longhorn-fejlesztőknek 
szánt előzetesét [írta: Kis Endre) 


a már kissé nehéz felidézni 

azokat az időket, amikor 

a személyi számítógépe- 
ket még karakteres kezelőfelületről, 
parancssorok beírásával vezéreltük. 
Pedig ez volt a helyzer a Windows 
1.0 megjelenéséig; a grafikus keze- 
lőfelület (a GUD) csak 1990-ben 
kezdett szélesebb körben elterjedni, 
a Windows 3.0-s — már az Intel 
386-os processzorára kifejlesztett 
— változatával. 


A számítástechnika demokratizálása 

— A Microsoft Windows operációs 
rendszer döntő szerepet játszott ab- 
ban, hogy a számítógépek nagy fel- 
dolgozási teljesítményét az adatköz- 
pontok zárt világán kívüli profess: 
onális és magánfelhasználók is hasz. 
nálatba vehették — mondta Székely 
Tamás, a Microsoft Magyarország 
marketingigazgatója (július 1-jéről 

a Microsoft közép-kelet-európai 
Windows-ügyfél üzletágának veze- 
tője). — A Microsoft húsz évvel ez 
előtt meg volt győződve arról, hogy 
Moore törvénye rohamos technológiai 
fejlődés hajtóereje lesz, és ez így ís 
történt és fog is történni a követke: 
ző évtizedben. A Windows 1.0 beje- 
lentése óta a számítógép a csupán a 
nagy szervezetek által megfizethető, 
ritkaságszámba menő erőforrásból 
az egyéni munkát és szórakozást 
segítő nagy teljesírményű eszközzé 
vált, és a vállalatok mellett magán- 


emberek százmilliói használják vi- 
lágszerte, 

A 90-es évek elején kihozott Win- 
dows NT teljesen új, 32 bítes archi- 
tekvúrára épült, és stabilitásáról vált 
ismertté. Nem véletlen, hogy 
a Microsoft a Windows NT magjá: 
ra építette operációs rendszerének 
2001-ben megjelent, és máig legfej- 
lettebb ügyféloldali változatát, 

a Windows XP- Az eltelt két év- 
tizedet ugyanis a személyi számító 
gépek páratlan technológíai fejlődé- 
se és a Windows elsöprő térhődít 
mellett egy sajátos ellentmondás 
— a sc vele, se nélküle paradoxonja — 
is jellemezte. Volt idő, amikor 
sokan átkozták a Microsoft operá- 
ciós rendszerét, de 
úgyszólván min- 
denki ezt használta. 
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A Windows elvítatha- 
tatlan érdemeket 


szerzett az új technoló- 


Bill Gates az ultra mob 


technológia térhódításával a felhasz- 
nálók ugrásszerű növekedést fognak 
tapasztalni teljesítményben, bizton 
ságban, megbízhatóságban és mére 
tezhetőségben - legfőképpen a vál- 
lalari kiszolgálókon és 
munkaállomásokon, 


s hamarosan a vég. 


A Windows elvitat- giai-felhasználói kultúra felhasználói gépeken 
haratlan érdemeket formálásában ésgyors is. A szoftvercég arra 
szerzett az új teci elterjesztésében számít, hogy a három 


nológiai-felhaszná- 
lói kultúra formálásában, és abban, 
hogy ez a kultúra alig néhány év 
alatt világszerte elterjedhetett 


A Windows 64 bites kiterjesztése 

A 64 bítes architektúra megjelené- 
sével az információtechnológiai ága- 
zat izgalmas fordulóponthoz érke- 
zett; ezt a fordulópontot harmadik 
évtizedébe lépő operációs rends; 
rünk fejlődésében a Windows Server 
2003 és a Windows XP Professional 
64 bítes kiterjesztése fémjelzi 
mondta Jim Allcbin, a Microsoft 
platformokért felelős csoportjának 
alelnöke, a felső vezetői csapat tag- 
ja. - A Windows ma már több egy- 
szerű rerméknél, a hardver- és szoft- 
verszállítók, a szolgáltatók platform- 
ja világszerte; az eszközök rendkívül 
széles palettáján fut: kiszolgálókon, 
asztali és mobil számítógépeken, 
tábla PC-ken, kéziszámítógépeken 
és mobiltelefonakon. 

A Microsoft szerint a 64 bítes 


architektúraváltás kö. 
zül ez a mostani lesz a leggördülé- 
kenycbb. A Windows 64 bites kiter- 
jesztései ugyanis visszafelé kornpa- 
tibilisek a 32 bites alkalmazásokkal. 
A felhasználók tehár maguk dönthe- 
tik el, hogy milyen ütemben térnek 
át az újabb és nagyobb teljesítményű 
technológia használatára, s hosszabb 
távon is megőrizhetik korábbi IT 
beruházásaik értékét. 

A WinHE 
tóbeszédében Bill Gates innovatív 
termékeket is bemutatott, egyebek 
között a HP és a Toshiba tábla PC- 
technológiát alkalmazó noteszgépeit, 
valamint az Acer és az Asus hardver- 
terveit. Ezek között a hardvertervek 
között feltűnt az ultra mobil tábla 
PC, a Windows alapú hordozható 
számítógépek következő nemzedéké- 
nek papírvékonyságú képviselője. Ez 
vezeték nélküli internetelérésével 
folyamatos kommunikációs kapcso- 
latot kínál, 7 hüvelykes megjelenítő- 
vel, beépített kamerával van felsze- 


2005-ön mondott nyi 


relve, és akkumulátorról 24 árán át 
üzemeltethető; végfelhasználói árát 
800 dollárra becsülik, de 
nemigen fog megjelenni. A: 
egy második, külső képernyővel e 
lárort noteszgéppel szerepelt; a fei 


használó bármikor — a teljes rendszer 
elindítása nélkül is — megnézheti 
rajta az elektronikus levelezt és nap 


tárát. A másodlagos képern 
hasonló, újszerű note épíunkciák 


már benne lesznek a 32 és a 64 hi 


tés alkalmazásokat ís futrat 
Longhornban, a Win 
várt következő válrozatábar 


Egyszerűen csak működő rendszer 
A Microsoft vezető szof 
szerint a Longhorn vá: 


a 2006-os karácsonyi idényre megje 
lenő PC-ken kerül majd előszös 
galomba. Ezt a határidőt a szoftv 
cég nagyon szeretné tartani - mond 


ta B. Gates, de nem mindcnáron. Az 


operációs rendszer sokat tárgyalt új 


szolgáltatásai és megoldásai me! 
a Microsoftnak az a legfontosabt 

célja, hogy a Longhorn olyan rend 
szer legyen, amely 


szerűen csak 
ő Windosss- 
változat a Megbízható Számítástoch 


működik. Ez lesz az 


nika nevű redmondi prc 
sa óta. A megbízható és 


szoftver fejlesztése a Loz 
fog először testet ölteni. 
A Longhorn lesz öt év utá: 
dows első igazán nagy továbbfej 
lesztése a Windows XP 2001-es ki- 
bocsátása óta. Ez az öt 


v azonban 
egyáltalán nem volt eseménytelen 

A Microsaft bemutatta a Windows 
Server 2003-at, a Windows kézis 

mítógépen, mobiltelefonon és tábla 
PC-n futó változatainak újabb 
adásait, valamint digirális média 


központként használható válrozstár 
A Windows harmadik évtizedbe lé 
pő történetének legfrissebb bejek 
tése is ebbe a sorba illik. Gates 
jus 10-én Las Vegasban, a Microsoft 
Mobile §- Embedded DevCon 2005 
konferencián bemutatta a Windows 
Mobile 5.0-s változatát; ez frissített 
Microsoft Office-alkalmazásokat 
merevlemez-támogatást és a Win 
dows Media Player 10 Mobile révén 
multimédiában gazdag felhasználói 
élményt nyújt majd a mobil eszkő- 
zök új nemzedékének. 


24 eemazmenzne 
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HP Scanject 4070 Photosmart 


HAZAI PIAC 
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Dokumentumokhoz 
és fotókhoz 


Negatív és diabeolvasásra is alkalmas, ehhez képest meglepően olcsó a HP 4070 Photosmart szkennere, 
amelynek a képességeit most tettük próbára [írta: Csórián Sándor] 


A HP Scanjet 4070 Photosmart lapal- 
vasót a korábbi szkennerteszthez kap- 
tuk. A tesztben szerepelt CanoScan 
9950F-hez és az Epson Perfection 
4990 Photóhoz hasonlóan ez a típus 
ís alkalmas 35 milliméteres filmcsikok 
és keretezett diaképek beolvasására, de 
mivel az ára 35 ezer forint, nem volt 
értelme a két jóval drágább (100, illet- 
ve 120 ezer forint) készülékkel össze- 
hasonlítani. A 4070 maximális optikai 
felbontása 2400 pont/hüvelyk, amely 
fele a Canon és az Epson említett típu. 
saiénak, de egy hobbufotósnak ez is ele- 
gendő lehet. 


Dupla tetejű szkenner 

A kezelőszoftver telepítése kissé hosz- 
szadalmas, de probléma nem volt ve- 
lc. A CD-ről két fő komponens kerül a 
gépünkre, a TWAIN interfész, amely- 
lyel más alkalmazásokba — mi a Corel 
PHOTO-PAINT 12-t használtuk — 


szkennelhetők a képek, és a HP Image 
Zone, amellyel önállóan is tudjuk hasz- 
nálni a szkennert, A szkennelési para- 
métereket mindkét esetben ugyanazon 
a felületen lehet beállítani. 

A lapolvasó elején négy nyomógom- 
bor találunk, amelyekkel — a HP Ima- 
ge Zone-on keresztül — a fotó, a film, 

a dia beolvasása, a dokumentum be- 
olvasása és másolása (a beolvasott do- 
kumentum közvetlenül a nyomtatóra 
küldése) indítható el. 

A filmeket és a diákat a 4070 is átvilá 
gító fényben olvassa be, az erre szolgá- 
ló adaptert a külön felnyitható szken- 
ner tetején alakították ki. Előnye, hogy 
a szkenner karcsú maradt, de kis mérete 
miatt egyszerre csak négy keretezett di- 
át vagy két, egyenként négykockányi 35 
milliméteres filmcsikot fogad, és a ne- 
gatívon is csak 2-2 kocka szkennelhető 
egyszerre. A fotósok többsége 5-6 koc- 
ka hosszúságúra vágja a 35 milliméteres 


negatívot, mert ekkora fér el a szokásos 
negatívtartókba, Sajnos a filmadapterbe 
csak 4 kockányi csík fér, a hosszabba- 
kat fel kell darabolni a behelyezéshez. 
A filmadapter-fedélbe 1015 centi- 
méteres fotók is elhelyezhetők, de ek- 
kor a két oldalukon 1-1 centiméteres 
sáv kimarad a szkennelt képről, mert 

a képtartó széle eltakarja. A teljes ké- 
pet a beolvasóüvegre helyezve tudjuk 
beszkennelni. 

A kezelőfelület és a HP Image Zone 
magyar nyelvű. A kezelőfelület csak 
szoftver alapú képmanipulációt tesz 
lehetővé, ebben az árkategóriában 
hardver alapú képjavítást nem várha- 
tunk el. Bosszantó hibája, hogy az el- 
indított szkennelést nem lehet vele 
leállítani csak késlelteni, hiába nyom- 
juk meg a Mégse gombot. Az Image 
Zone-al szerkeszteni lehet a képeket 
és számos egyéb szolgáltatást kínál, 
például a kereséshez kulcsszavakat ad- 
hatunk meg a képekhez. 


Fotoszkennelésben jól teljesített a 4070- 
cs típus, a beolvasott 1015 centimé- 
teres kép minősége nem maradt el az 
Epson és a Canon ugyanilyen felbon- 
tású képei mögött A testszínei kissé 
rózsaszín árnyalatúak, ezek a megvilá- 
gítás korrekciójával sem változtak. 
Negatív beolvasásakor erősödött ez 
az árnyalat. Egyedül az élességgel vol- 
tunk elégedetlenek, és ezen az is csak 
mérsékelten segített, ha az élességet 
a legerősebb szintűre állítottuk. Dia 
szkennelésekor az élességgel nem volt 
gond, de felborultak a színek. A koráb- 
bi próbákat a kezelőszoftver alapbeál- 
lításaival végeztük, csupán a felbontást 
változtatva, de itt csak a színbeállításo- 
kat módosítva jutottunk kielégítő ered- 
ményre. A dokumenturnak beolva- 
sásával semmi probléma nem volt, a 


12400 dpi / 48 bit 


( documentum és fotó A/4-es 
"Szkennelhető ( méretig, 35 mm-es fm: 


méretek (két 4 kockányi fimcsikból 2-2 

kocka; keretezett dia: 4 kocka 
Ár 135 ezer forint 

Mérési eredmények 
1A/4-es doku- 
mentum 300 20 másodperc. 
(dpi-vel 
10-15 cm-es / 
fotó 1200 (75 másodperc 
pi-vel ű 
35 mm-es / 
filmkocka 2 perc 10 másodperc 
12400 dpi-vel 
135 mm-es dia 
2400 dpi-vel 1 perc 45 mésodperc 
Nddádáda aaa 


kezelőszoftverbe beépített karaktérfel- 
ismerő (OCR) jól működött. 

A táblázatban szereplő eredmények 
a szkennelés parancs kiadása és a kép 
megjelenése között eltelt időt mutat- 
ják. A gyakorlatban azonban hozzájuk 
kell adni azt a fél-másfél percnyi időt is, 
amíg a szkenner megjeleníti az elölné- 
zeti képet. Sőt, ha az előlnézetet nagyít- 
juk, akkor ehhez újabb szkennelés kell. 
A kezelőszoftver dia beolvasásakor jól 
ismerte fel a kép méretét, de a filmkoc- 
kák, illetve a pozitív képek beolvasása- 
kor ezt az előlnézeti képen kézzel kel- 
lett beállítani. 

A 4070-es árával arányos teljesítményt 
kínál. Jó választás dokumentumok és fo- 
tók beolvasására, a negatívok és diaké- 
pek szkennelése plusz szolgáltatás, Ezen 
a területen ezért az árért nem várható el 
lényegesen jobb minőségY" 


HORIZONT 


TÁVOLRA KÖZÖLNEK 

A francia ípari miniszter, Patrick 
Devedjian találkozóra hívta össze 

a távközlési vállalatokat és a fogyasz- 
tók szervezeteit, mivel ,a panaszok 
k növekedése aggoda 
lomra ad okot". [Libératlon] 


szavát. Az csemény érdekessége, 
hogy míg korábban főként 

a drogok veszélyeire hívták fel 

a fiatalok figyelmét, most egyre 
inkább a szerzői jogok védelmét is 
szükségesnek érzik hangsúlyozni 
a tanárok. (zdnet.com]) 


CSÚNYA DOLOG 

Jon Dudas, az USA Szabadalmi és 
Védjegy Hivatalának igazgatója 
nyitotta meg a Utah állambeli Fc 
általános iskola tanévét. Beszédé- 
ben az illegális zene-, szoftver- és 
filmletöltések ellen emelte fel 


si fázis) a bogár már csak a síp- 
szóra is elindul és egyenes irány- 
ban halad. Ez azonban nem hosszú 
életű, néhány perc elteltével elfe- 
lejti, hogy a sípszó is indulási pa 
rancs számára. A betanítási műve. 
let azonban tetszőleges számú al- 
kalommal megismételhető. 

Ha a bogarat valamiféle külső me- 
chanikus hatás éri (például ütés vagy 
nyomás), akkor azonnal megáll, és 
szemében kialszik a fény, , rosszal- 
lását" pedig halk, zúgó hanggal jel- 


ászló-centenárium 


"Tudományos Akadémia Matematikai 
Logikai és Automataelméleti Tan- 
szék Kutatócsoportja. 


Az elektronikus katicabogár 

Az elektronikus katícabogarat 
Muszka Dániel, Kalmár László ta- 
nítványa építette 1956 

és 1957 között a Szegedi 


Kalmár 


Idén március 27-én lett volna 
100 éves Kalmár László, a hazai 
számítá ika 1 
egyik úttörője. Cikkünkben fel- 
elevenítjük munkásságának 
meghatározó pontjait, valamint 


nárávi nevezték ki. Szegeden a mate- 
matikai logikával is megismerkedett 


Matematika a gyakorlatban 
1956-ban, miután hallotta, hogy a 
matematikai logika bizonyos ered- 
ményci gyakorlati alkalmazást kap. 
tak a villamosmérnöki ter- 
vezésben, a matematikai l0- 


jelentősebb találmányait giks műszaki és egyéb al Tudományegyetemen Ant IZZZZEZAT AT 
lírta: Árokszáltási Gábor) kalmazásainak megismerése A bogár - a Kalmár-féle 
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as 


Kalmár László 1905-ben szű ett 

Alsóbogát-pusztán. Már fiatalon is 
érdekelte a matematika, ezért miután 
1922-ben — kitűnő eredménnyel - le- 
érettségizett, matematika-fizika sza- 
konk: 
a Pázmány Péter Tudományegyetem 
Bölcsészettudományi Karán. 1927-ben 


középiskolai tanári oklevelet szerzett, 


te meg egyeterni tanulmányait 


ezután a Szegedi Tudományegyetem 
elméleti fizikai tan: 
édnek 


céljából kibernetikai szemi 
náriumot szervezett mérnő- 
kök és matematikusok bevo- 
násával. Később a szeminá- 
riumon felmerült egy saját, 
egyszerűbb eszköz tervezé- 
sének ötlete is. Miután a ma- 
gas költségek okán az elekt- 
ronikus számológép gondo- 
latát elvetették, egy logil 
gép építésébe fogtak. 19: 
ben az egyetemen megindult 
a programozó matematikus 
képzés, egy évvel később pedig be 
mutatták a tisztán huzalos megoldá- 
sú Kalmár-féle logikai gépet, amely 
gyakorlati problémák megoldására is 
alkalmas volt. 

A szeminárium eredményeként 
1963-ban a kibernetikai laboratóri. 
um is megalakult Kalmár László ve- 
zetésével. Emellett önálló szakként 
a programtervező matematikus kép- 
zést is beindította. 

1971-ben a Bolyai Intézeten be- 
lül létrejött egy új tanszék, a számí- 
tásrudományi, amelynek a vezető- 
je Kalmár László lett. Szintén az ő 
irányításával alakult meg a Magyar 


Kalmár László 
(1905-1976) 


elektronikus logikai géphez 
hasonlóan - az egyik el- 

ső itthoni informatikai fej- 
lesztés volt, Mind a boga. 
rat, mind a logikai gépet 

a közönség az 1960-as Bu- 
dapesti Ipari Vásáron lát- 
hatta először. Az elektro- 
nikus katicabogár, amely 

a szegedi Móra Ferenc 
Múzeumban van kiállítva, a 
következőképpen működik 
a hálózat bekapcsolása után 
(alaphelyzetben) a bogár két sze- 
me fél fénnyel világít. Ha a bogár 
közelébe egy fényforrás kerül, ak- 
kor a szeme teljes fényerőre vált, és 
a bogár elindul a fényforrás irányá- 
ba. Amennyiben a fényforrás helyet 
változtat, a bogár követi. A fényin- 
gert megszüntetve a modell azon- 
nal megáll, és a két szeme" ismét 
fél fénnyel kezd világítani. 

Ha a bogár hangingert (egy adott 
frekvenciájú füttyjelet) kap, a sze- 
me felvillan, közölve, hogy a han- 
got érzékelte, de nem indul el. Ha 
egy időben kap fény- és hangin- 
gert, akkor egy idő után (tanulá 
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zi. Ugyanez történik, ha menet köz- 
ben valami szilárd tárgynak ütkö- 
zik. Fz az állapot mindaddig fennáll, 
amíg a hátár valaki végig nem simo- 
gatja. Ekkor megszűnik a zúgó hang, 
kigyullad a bogár szeme, és néhány 
másodperc után ismét reakcióképes 
lesz. 

A műállat körülbelül 60 centiméter 
hosszú, 40 centiméter széles, 25 cen- 
tíméter magas és 3 darab gumike- 
réken mozog. Jellegzetes szerkezeti 
elemei: elektroncsövek, germánium- 
diódák, fotocellák, jelfogók, elektro- 
motorok, rofon, Az áramot a 220 
V-os hálózatból egy hosszú, hajlé 
kony, a modell után húzódó vezeté- 
ken keresztül kapja. 


A szegedi gyűjtemény 

Kalmár László halála után a hetve- 
nes évek elején a Neumann János 
Számítógép-tudományi Társaság 


m- HORIZONT a 


abogár, amely mej 


a fény után 


(NISZT) és az Országos Műszaki 
Múzeum (OMM) közösen kezdemé- 
nyez hogy folyamatosan gyűjtve és 
alkalmas helyen tárolva őrizzék meg 
a számítástechnika magyarországi 
alkalmazásainak és a hazai fejleszté- 
seknek a tárgyi emlékeit. Szerencsés 
véletlen folyrán az NISZT kereté- 
ben megalakult Technikatörténeti 
Bizottság a MOL Rt. jogelődjének 


algyői telepén kapott egy, a gyűjtés- 
re alkalmas barakksort 

E raktárak adtak otthont a lyuk. 
kártyás adatfeldolgozó gépektől a 
smonstrumokon" (Ural, 
Razdan, Minszk, ICT, 


emezt 29 


42 úgynevezett R-sorozat tagjai 
(10, 22, 40, 55). Itt kapott hely 
az Országos Műszaki Fejlesztési 
Bizottság által a gyűjtemény 


észére 
átzdott Zentai-féle ha 
gyaték, am 


számító- 


Elliot, Siemens, IBM, Már első éves gép tárgyú leírásokat. 
Honecywel]) át, a PCXT- B egyetemistaként Él dokumentációkat ra. 
íg terjedő korszak szíin- pályadíjat nyert maz a lyukkártyás kor 


te minden jellemző szá- aLagrange-féle Id ról kezdve 
míitástechnikai eszkö; interpolációs gyűrtemér k 
nek, továbbá a jelentő- Polymonok v3 
sebb hazai fejlesztések- Konvergenciája á. Mc 
nek (M3 dobmemóriák, című munkájával. B: Szegedi Tudi 


Kozma-féle gép, Kalmár- 

féle logikai gép, EMG, 
VILATI, SZTAKI, BME, IKV, 
Telefongyár, GAMMA, KFKI ku- 
taróhelyek álral produkált készülé- 
kek). A gyűjteményben fontos he- 
lyet foglaltak el a hazai gyártású 
számítógépek, az EMG, a Videoton, 
a MOM gyártmányai, valamint 


egyetem tul 


tanya területén vannak kiállír 


eszközök. 


A mobiltelefon mint szintézis 


Április végén zajlott Budapesten a 
Kép, gondolat és tudás a mobilkor- 
ban nemzetközi konferencia. A T- 
Mobile és a Magyar Tudományos 
Akadémia Filozófiai Kutatóintézete 
által közösen szervezett rendezvé- 
nyen huszonnégy ország képviselői 
tartottak előadásokat. 
Nyíri Kristóf, az MTA Filozófiai 
Kuratóintézetének igazgatója sze- 
rint a mobilon immár mindenkor és 
mindenütt elérhető internet közegé- 
ben a kommunikáció kibontakozá- 
sa igencsak megnövelte probléma- 
megoldó képességünket mind a gya- 
korlat, mind az elvontabb elmélet 
szintjén. Újfajta kollektív gondolko- 
dás jött létre, A nyereségek nyilván- 
valóak; ám nem érnek-e bennünket 
veszteségek is? Létezik olyan érve- 
lés, amely szerint a folyamatos kap- 
csolat — a szellemi magány tartósabb 
szakaszainak hiánya — óhatatlanul a 
gondolkodás felszínességéhez vezet. 
Nyíri Kristóf elutasította ezt a néze- 
tet, rámutatva egyrészt, hogy a ,ma- 
gány" szónak csak valamely adott 
kommunikációs technológia hátte- 
re előtt van megfogható jelentése — 
a könyv megigézettjének magánya 
más, mint a duzzogó Akbilleusz ma- 
gánya, vagy az üzenetekre hiába váró 


SMS-ező magánya. Másrészt a , fel- 
színesség" puszta metafora, az ön- 
magában ugyancsak kétes , mélyséi 
metafora kiegészítője, mely utóbbi- 
hoz viszont alighanem a hangtalan 
olvasás tapasztalata által sugallt ,el- 
mélyedés" metafora vezet. Végül pe 
dig: a magányos gondolkodó elméjé- 
ben a logika szabályai csak kénysze- 
rű helyettesítői a hiányzó beszélge- 
tőtársak néma hangjának. Amint azt 
Heidegger és Wittgenstein, az írásbeli- 
ség utáni kor filozófusai felfedezték, 
a gondolkodás alapvető hordozója a 
nyelvközösség — a gondolkodás min- 
denekelőtt és mindvégig kollektív 
teljesítmény. 

Akiba A. Coben, a tel-avivi egyetem 
kommunikáció tanszékének ranára 
és Dafna Lemisb tanszékvezető do- 
cens a mobiltelefon családon belüli 
szerepét mutatta be. Tavaly október- 
ben 205 gyerekkel és szüleikkel vé- 
geztek fókuszcsoportos megbeszé- 
lést, amít később egy telefonos fel- 
mérés követett. A megkérdezett csa- 
ládok mindegyikére jellemző volt, 
hogy a gyereknek volt mobilja, míg 
a szülőnek nem. A kutatás eredmé- 
nyei azt mutatják, hogy mind a szü- 
mind gyermekeik pozitívan ít 
lik meg a mobiltelefonokat. Továbbá 


úgy tekintettek a készülékre, mint a 
függetlenség és a személyes fejlődés 
ösztönzőjére, valamint a felelősség- 
tudattal és a társas hajlammal hoz- 
ták összefüggésbe. Kiderült továbbá, 
hogy a gyerekek nagyon kis ellenál- 
lás mellett tették magukévá a mobil- 
telefon-használattal együtt járó szü- 
lői felügyeletet és pénzügyi megszo- 
rításokat. 

Roland Graf, a Sankt Pölten-i Uni- 
versity of Applied Sciences előadó 
tanára a közterek társadalmi jelentő- 
Iveszréséről beszélt. A , nem: 
(non-lieux) egyre 
számban jelennek meg. Graf ezekből 
a jelentőségüket vesztett és 


gyobb 


etét nyú 


a megnemfelelés ét 
identiry-donating) terekből 
sárlóközpontok, autópál 
ki, amikor a mobiltelefon mint mé- 
dium fogyasztását vizsgálja. A mobi 
telefon fontos jellemzői közé soru 
hogy 
diuma, valamint összekötőkapocs 


térhez kötött, az érzékelés m 


Maurizio Ferrari, a törinői egye- 
tem filozófia tanszékének professi 
ra meglátása szerint a mobiltelefon 

-g akkor is ír nekünk, ha úgy dön- 
tünk, csak beszélgetésre használjuk. 
Megmondja nekünk, hogy a hívott 
fél éppen elérhető-e vagy sem, az 
akkumulátor fel van-e töltve, 
csak 3 eurónyi lebeszélhető pénz 
maradt a kártyánkon, hogy most 
hagytuk el Szlovéniár és lépünk be 
Horvátország területére, hogy men- 
jünk el szavazni. Itt van reh 
szer, amely olyan dialektikát köv 
amelyet a telefon és a gépíré 
ségének fogalmával ragadott vol 
meg, nem pedig azok ellenré 
tézis a vezetékes tel 
Az antitézis a sz. 
És az írás. A szintézis ped 
telefon, amelyben a beszéd és az 
úgy fonódik össze, hogy uróbbi ke 
rekedik felül. 55 
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és a beszéd. 


30 emeerozzmenéne 
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Processzor dobog a cipő szívében 


Az Adidas bejelentette, hogy 
hároméves fejlesztés után rö- 
vidcsen megkezdi új, elekt- 
ronikusan vezérelt sport- 
cipőinek kiskereskedelmi 
forgalmazását. Az eredeti el- 
gundolás abból a felismerés- 
ből eredt, hogy mivel 

a sportolóknak futás közben 
különböző terepviszonyokkal 
kell megküzdeniük, ezért a 
lábat folyamatosan eltérő írá- 
nyú és nagyságú erőhatá- 

sok érik, s ez nemcsak a fü- 


tásr nehezíti, hanem fizikai- 
lag is komoly igénybevétel. 

A cipő szíve egy procesz- 
szor, amely másodpercenként 
ötmillió számítást végezve ál- 
landó jelleggel nyomon kö- 
veti a talajfelszín változását, 
valamint a sebességet, és mo- 
tor által hajtort sodronyok 
révén folyamatosan törekszik 
az ütések tompítására, ki- 
egyenlítésére. Fz a technika 
egyébként gyakorlatilag nem 
más, mint az emberi idegmű- 


"Csak erkölcsösen fényképezzünk! 


Precedens értékű ítéletet ho- 
zott az Egyesült Államok 
egyik bírósága Virginia ál- 
lamban. A vád szennt feremy 
James és két társa több tucat 
szélessávú internetkapcsolat 
segítségével spamek .nagy- 
üzemi", üzleti célú továbbí- 
tására szakosodott, mégpedig 
elképesztő hatékonysággal. 

A csoport naponta átlago- 
san 10 millió kéretlen levelet 
küldött, és ezzel néhány tíz- 
ezer dolláros befektetés mel- 
lett 400-700 ezer dollár kö- 


Tiszteit Ohvzsáink! 

Toxabbra is varjuk kérdéseket, felveté 

seket es remenyt 2 levedetrétég ha 
támre, letve a CW-SZT Fórumra ta, 

zt.u/fonunj. Kérdészüre emalhen, az 
újságban, valamint a CW-SZT Fórumban 
ís válaszokunk. 


Owastam Makk Attiz véleményét [Száry 
tástectraka 19. sz.) és részben egyet s ér- 
"ek vele - valóbas jó lenre, ha a megelető 
szerveknek volra egy egységes, fgpeden 
kommunikációs hálózatát. Nem tetszik vt- 
szont a mobiszolgákató szagutása. Ha ez 
aidora üde, akkor vajon a többn szolgátz- 
16 mért nem adott mobil központot? Néz. 
7ük csakk, ott 2múgy sincs térerő, tehát a 
elyi taküsságnak valószínűleg nincs mo- 
biz. következésképpen nem várható nagy 
bevétel Azon elgondolkodott e, hogy ha az 
Ún családja lett volna ott, akkor sem Örült 


zötti nyereségre tett szert. 
Janest ezért a tevékenységé- 
ért a bíróság 9 évi börtön- 
büntetésre ítélte, társait pe- 
dig kártérítés megfizetésére 
kötelezte. 


ködés gépi modellezése. 
A csodalábbeli ára Nyugat- 
Európában 250 curó, és ha- 
marosan kapható lesz Ma- 


gyarországon is — 64999 


forintért. F 


Egyre több ország kormá- 
nya próbál hatékonyan fel 
lépni a ,mobiltelefon 
kukkolók" ellen is. Egyes 
arab országokban erőteljesen 
korlátozzák a szexuális vagy 
pornográf jellegű állomá- 
nyok sugárzását, sőt annak 
idején tőbb állam a kamerás 
telefonok forgalmazását is 
meg akarta tiltani, E. küzde- 
lem egyik meghatározó sze- 
replője lert Új-Zéland, ahol 
a mobilkészülékek kamerii- 
nak erkölcstelen használatát 
a törvény három évig terjedő 
börtönbüntetéssel sújtja. F 


LEVELEZÉS 
volna a lehetőségnek? inkább azt mondja, közt. Valamint a felhozott példák s sánt. 
hogy .gítá, ez a szemét cég art írta segt, tanak kissé, lévén ha az őn pincéjét elön- 
közben pérzt kér érte, hát nem is telefoná.  . 1 avíz, és nem ér rá a tűzoltóság, de jön 
ketkinkábbi" És számoápák ki, mibe került egyváltalkozó, aki kisztvattyúzza önnek, de 
kimenni, üzemettetr, fenntartani ezt a köz- pénzt kér érte. Akkor ez egy aljas ember, 
pontot? Vajon az ott létrejött bevétel a na: és már nem s jogosult arra, hogy kiírja 
Di bevétztnek hány százaléka? Ezért szá — Énottvoltam, segítettem? Továbbá a cel 
malt volra fed díjat, ha lett volna ott térerő. .  segftók, akik ott munkával, munkagéppel 
er ön sem háborogna, hogy hol ase segítenek, szintén nem mondhatják, hogy 
ség Peág akkar s fizetni kelene ate. segftettek, mert az ebédet és az üzemanya 
kelndtásért kerikar viszont van segítség, Épt állam bácsitól kapták és így nem ín- 
kor Százzrk, hogy milyen. Mi lesz, ha gen dolgoztak? Henneg László 
kegközetetb nem lesz mobil központ? Ah. TT meze 
Hor miről fog cikóset mi? Arról, hogy asok Tsztett Hering Úrf 
sznigáltztó nem volt képes legatább egy Kászönöm, hogy megosztotta velem vélemé. 
mel központot odiarakni? Ez a cikk na- — nyét Teljesen gaza van abban, hogy más 
gyon magyar mertzításira sikeredett. "nem szalat mot állomást tetepíteni, hogy. 
Mellékesen jelerieg egyetben szolgáttatót egy szolgáltató síncs kötelezve 100 száza- 
Sem kötete semmi sem ara, hogy 100 kékas lefedettsége Én csak tudom, T.44o- 
százalékos leledettséget adjon, ez igazá- bile.előízetésem a szerkesztőség előző. 
ból nem is megjalósítható ésszerű határok hagén, 2 Rárgy utrában. az Üpera műsött 


Kifinomult bűnözés 


Egy nemrég Londonban 
megrendezett biztonsági kon- 
ferencián Borisz. Mirosnyikov 
hadnagy, az oroszországi, 
úgynevezett K Ugyosztály 
vezetője elmondta, hogy ha- 
tékonyság és a különböző 
betörési kísérletek gyakori- 
sága tekintetében az orosz 
hackerek minden más állam 
számítógépes bűnözőit meg- 
előzik. Felnőtt egy olyan ge- 
áció, amelynek kifinomult 
gű tagjai minden ko- 
rábbinál nagyobb veszélyt je- 
lentenek a felhasználókra, 
főként vállalatokra, valamint 
kormányszervekre. 
Mirosnyikov szerint e prob- 
lémára a vonatkozó nem- 
zetközi jogszabályok egy 
ségesítése adná az egyedüli 
megoldást. A konferenci- 
án egyébként az is elhang- 
zott, hogy a kiberbűnözés 
igen jövedelmező tevékeny- 
ség, amely 2004-ben 2.4 mil- 
liárd fontnyi kárt okozott a 
megtámadott cégeknek, és 
ez az adat sajnálatos módon 
idén még rosszabb tendenci- 
át mutat. 


használhatatlan volt. Le kelett mennem az. 
utcára, ha beszélni akartam A tóbbi segítére 
ugorva, mindjárt emékeném a túzottákat, akk 
- azt hiszem uitathatattan - mppant tisz- 
teletreméltó munkát végeznek. De van egy 
miért keltett erről sajtóanyagot kiadni? Mi. 
ért keltett ezt valami jótékonysági akciónak 
beálítani? Talán nem vott egyértelmó, de 
áz mem tetszett, hagy a marketng megjnt 
bedetenyerett valamibe. amibe nem ket. 
tettvolna. Ha nem egy önzetjen akciónak 
állítják be, hanem mondjuk, hogy nekik - 
szemben másokkal - erre megvan a tech. 
nikai lehetőségük, és ezt használják íz, ab- 
ban nincsen semmi disszonancia. Lehet, 
hogy igazságtatan votam a szolgáltatóval 
- ezért hagytam ki a nevet - mert az egész 
csak a markeüngen ílet valakit, aki a sajtó: 
anyagot kitalálta Üdvöztettet Makk Attiz 


! Stick Sex Wax, amely elvileg 
megszünteti annak síkosságát. 


"Ügyviteli és vállalatirányítási rendszerek kis- és középvállalkozásoknak" zzz 2005. 
ÖS KENÁTAZEASSOÍÁN TSA SEIMC zza 
Időpont: 2005. június 15. szerda 9.00 


(1051 Budapest, Bajcsy Zsötnszíy úr 12) 


Az egyte összetette cégen belüli adminisztráció kezelése elengedhetettenné tette könyen 

implementálható és költséghatékony informatikai rendizerek alkalmazását. A konferencia célja tmenet-folytonossa: 

a jelenleg elérhető ügyviteli, váltalatírányítási rendszerek bemutatása és megoldási javaslótok PGA ÍS 
felkínálása, új rendszer bevezetéséhez vagy a meglévő modernizálásához. osi 2 oggláat 


A rendezvény első, délelőtti részében szakrnal előadók és a fejlesztő cégek képviselői 
ezen rendszerek alkalmazásának szükségességéről hatékonyságáról és alkalmazhatóságáról 
beszélnek. A délutáni program két szekcióra bomlik, melyeken esettanulmányok alapján 
mutatják be rendszereiket a gyártó, forgalmazó cégek, külön foglalkozva a kis. és a közepes 


Analyze the Future IDC Storage Rozdshow CEE 2005 


A konferencia témakörei 


s Adatkonszolidáció é 


how el 


méretű vállalkozásokkal. menedzsereknek r zdaknak, adattárolá 
Témakörök folyamai tert felelős mer 
kulcsrakész, költséghatékony megoldások a iparág specifikus ERP/CRM rendszerek További informá 


bérszámfejtő, könyvviteli TB-; rartárrendszerek a beszállítól megoldásak/rapcsolátok 
erőforrás megosztás s elektronikus számlázás s távmunka a gyakorlátban 
jogi szabályozás, változáskövetés e minőségirányítás s rendszeraudiít s dokumenítumkezelés 
Informatikai háttér a új rendszer bevezetése a adatbiztonság, házirendek 
átjárhatóság, kompatíbilítás hi 
A rendezvény ideje alatt a kiállítóteremben egész napos szakmai konzultációra 
van lehetőség elősdóinkkal 
A könferencia minden regisztrált résztvevője negyedéves (átruházható) ! 
Computerworid- Számítástechnika előfizetést kap ajándékbal 


Naprakész információ és online jelentkezés a wwwiahu weboloktalon, 


jV/ 


Konferencia 2005 


ter— szú Ő 2005. június 2. 
—ö Budapest, Corinthia Aguincum Hotel 
Analyze the Future IDC Enterprise Mobility Roadshow CEMA 2005 


A KONFERENCIA TÉMAKÖREI: 


6. Miként lehet a modern technika vivmányait a mobil dolgozók 6 Melyek az egyes vállalatok szempontjából 
legmegfelelőbb technológiák, eszközök. alkalmazások 


tarékonyságának maximálására felhasználni? 
6. Milyen tényezőket érdemes figyelembe venni a mobil működést és szolgáltatások? 

szabályozó stratégia kidolgozáskor? 6 Hogyan segíthetnek a távközlési és informatikai 
6. A mobil stratégia kidolgozásához szükséges partnerkapcsolatok szolgáltatók értelmezni és ösztönözni 


illetve outsourcing jellege. a mobil működést? 


VENDÉGELŐADÓINK: ERIC HOFER, PEPSIAMERICAS; CSAJTAI KORNÉL, MAGYAR POSTA 
"További információ és jelentkezés: www.idchungary.hu M Telefon: 47323 75 Csonka Viktória 
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